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- Ao anallsar oano de 201 9em termos de bene}lcws ao produtor temos um conjun’to‘de resultados
positivos, que vao desde avancos na Politica Nacional de Biocombustiveis, o RenovaBio,a
atualizacao do Consecana. Cada conquista exigiu da Socicana dedicagao técnica e capacidade
de articulagao com usinas, segmentos do governo e sociedade.

O presidente da Socicana, Bruno Rangel Geraldo Martins, destaca que a representatividade
da Associagao, com o reconhecimento de seu trabalho no Brasil e exterior, foi imprescindivel
para fortalecer as demandas do setor e dar voz ao produtor rural. “A Associagao tem tido um
papel fundamental na defesa dos produtores. A cadeira que temos no Conselho da Bonsucro
(iniciativa para a producgao sustentavel de cana-de-agticar), por exemplo, nos da oportunidade
de intensificar a discussao sobre os créditos verdes que sao gerados com a certificagao. Foi

montada também uma plataforma para comercializar estes créditos. Esperamos que neste ano
isto se torne uma realidade e que os produtores certificados possam vender seus créditos no
mercado”, analisou.

Doagoes que Nucleo da Mulher Biometriadas
salvam vidas conhece a Cocapec gemas de meiosi
Pagina3 Paginas4e5 Pagina 9
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Prémio por qualidade

Entre as conquistas, a atualizacdo do Modelo Conseca-
na/SP, algo obtido depois de numerosas reunioes e com
extrema dedicagao de diretores e técnicos, sempre com
0 objetivo de promover sustentabilidade ao setor sucroe-
nergeético. Bruno destaca que a Associacao fez questao de
trazer profissionais qualificados para explicar as mudan-
¢as ocorridas. “A principal mudanga esta na questao da
qualidade. Alguns produtores irdo receber um prémio por
isto, que sera pago agora, no final de margo e, no caso das
principais usinas, em abril. Para 0 ano que vem, o sistema
ja deve estar adequado para que este ajuste seja feito as-
sim que o produtor entregar sua cana na usina’, afirmou.

0 Prémio por Qualidade é o pagamento adicional ao
produtor quando a qualidade de sua cana é superior a da
cana processada pela usina, fator criado para valorizar a
matéria-prima com maior pureza de caldo, como explica
0 gerente técnico da Socicana, César Luiz Gonzalez. “Este
rendimento sera compartilhado por meio de fator adicio-
nado ao ATR, a ser pago considerando a cana do fornece-
dor, por fundo agricola, na quinzena. Neste caso, 0 ganho
sera aplicado somente quando este diferencial da maté-
ria-prima entregue pelo fornecedor for positiva’, salientou
Gonzalez. Alem desta conquista no Consecana, a Socicana
esta monitorando a pureza da matéria-prima dos associa-
dos para identificar os direitos a este prémio, bem como o
seu devido pagamento.

RenovaBio

Sobre o RenovaBio, o superintendente da Socicana,
Rafael Bordonal Kalaki, destacou o papel da Associacao
na articulagao com as usinas. “Tivemos uma grande for-
¢a de acao coletiva no sentido de inserir as informagoes
primarias do produtor. A Socicana e a Usina Sao Martinho
foram as primeiras organizagGes a utilizarem informacoes
primarias para a certificacao do RenovaBio. Além disso, a
Socicana esta, junto com a Orplana (Organizacdo de As-
sociagdes de Produtores de Cana do Brasil), negociando a

propriedade dos CBIOs (Créditos de Descarbonizagao) no
Consecana”, afirmou. Ele lembra ainda que o presidente da
Socicana € membro da diretoria da Orplana e integrante
do Consecana, 0 que da uma dimensao da representati-
vidade.

Representatividade

A Socicana agrega outras importantes conquistas, a
partir de seu relacionamento estreito com diversos orga-
nismos nacionais e internacionais. Entre elas, o fato de ter
assento no Conselho da Bonsucro, em que € representada
pelo superintendente Rafael Bordonal Kalaki; ser mem-
bro da Abag/RP (Associagao Brasileira do Agronegacio da
Regido de Ribeirdo Preto), representada pelo conselheiro
Paulo de AraUjo Rodrigues; ser membro da Orplana e do
Consecana, representada pelo presidente Bruno Rangel
Geraldo Martins; ser uma das entidades realizadoras da
Feira Nacional do Amendoim e promaver um trabalho, jun-
to a prefeituras municipais, visando a aprovagao de proje-
tos de lei de interesse da sociedade.

Relacionamento

“Em relagao ao plano de salde, conseguimos negaciar
um valor mais acessivel ao assaciado e um reajuste anual
menor que o de mercado. Impulsionamaos muito a comu-
nicagao, com a criagao de grupos especificos, clippings
(selecdo de noticias), etc., levando mais informacéo ao
produtor”, afirmou Kalaki. O presidente da Socicana, Bruno
Rangel, comemora 0s avancas, por meio de um trabalho
sério de conselheiros, produtores e toda equipe. "A As-
sociacao tem tido um papel fundamental na defesa dos
produtores, ndo so na capacitacdo, mas nas questoes de
relacionamento com as unidades industriais, fiscalizacao
dos laboratarios, discussdes no Consecana e sobre 0s te-
mas da produgao. Também temos um novo planejamento
estratégico, em que tracamas objetivos para 0S proximos
anos’, resumiu Bruno.

Expediente ¢ Coplana - Cooperativa Agroindustrial - Diretoria: pres. - José Antonio de Souza Rossato Junior, vice-pres. - Bruno Rangel G. Martins e secretario - Francisco A.
de Laurentiis Filho, superintendente - Mirela Gradim  Socicana - Associacao dos Fornecedores de Cana de Guariba - Diretoria Executiva: Bruno Rangel Geraldo Martins, José
Antonio de Souza Rossato Junior e Mauricio Palazzo Barbosa, superintendente - Rafael Bordonal Kalaki » Comité de Comunicagéo - Carlos Eduardo Mucci, César Gonzales,
Cezar Cimatti, Cristiane de Simone, Elaine Maduro, Eduardo Maniezo Rodriguez, Eduardo Pacifico, Francisco Politi, Helton Bueno, José Marcelo Pacifico, Pedro Sgarbosa,
Regiane Chianezi, Renata Montanari, Roberto Moraes, Valdeci da Silva * Produgao - Neomarc Comunicacao - Regiane Alves (Jorn. Resp., MTh 20.084), Renata Massafera
(reportagens), Ewerton Alves (coordenacao de projetos), Karlinhus Mozzambani (design e diagramagao), Ana Paula Miani (coordenagéo de produgao). * Contatos: cemucci@

socicana.com.br, pasgarbosa@coplana.com, regiane@neomarc.com.br



_[CEp.

Foto: Divulgagéo

Produtores de graos
Doacoes salvando vidas

Prezado (a) produtor (a),

Ha 14 anos, a Coplana realiza doagdes ao Hospital de Amor de
Barretos, que atende a pacientes com cancer de todo o Pais. Estas
doacdes sado possiveis pela iniciativa de produtores de graos, que a
cada nova safra, ao entregarem sua producédo na Cooperativa, mani-
festam o desejo de doar uma parte ao Hospital.

Ao comercializar o produto, a Coplana realiza a doacao em dinhei-
ro, em uma mostra clara do poder da solidariedade manifestada no
gesto de seus cooperados. Juntos, estes produtores ja foram respon-
saveis pela doagdo de mais de RS 1 milhdo, e aqui estamos apresen-
tando o valor sem correcdes monetarias.

Esta a¢do voluntaria tem contribuido para o acolhimento de inu-
meros pacientes e revela, mais uma vez, que juntos, atuando com o
mesmo objetivo, chegamos mais longe.

Doagéo entregue ao Hospital em 2079, com a presencga do Ndcleo

Agradecemos a todos os
produtores que contribuem
com esta causa. E dada a
relevancia deste gesto e do papel
fundamental do Hospital de Amor
em nossa sociedade, reforcamos
que para realizar a doagao, basta
informar a equipe da Unidade de
Graos, no momento da entrega do
produto.

Foto: Ewerton Alves

Foto: Divulgagdo

Fevereiro de 2020 3

Valores doados ao
longo dos anos pelos
produtores de graos

2006 RS 54.014,96

2007 R$51.38882
2008 RS 7449107
2009 RS 40.950,54
2010 RS 45.714,03
2011 RS41.15316
2012 RS 91.26584
2013 RS 59.260,05
2014 RS 40.398,12
2015 RS 61.729,51
2016 RS 66.480,00
2017 RS 247.141,62
2018 RS 50.202,40
2019 RS 73.980,99

Total R$ 1.007.171,11

Os valores estdo em reais
e sem corregoes.
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Nucleo da Mulher conhece mercado
do café em visita a Cocapec

Como parte de sua progra-
macao de 2020, o Nucleo da
Mulher da Coplana promoveu
uma visita a Cooperativa de Ca-
feicultores e Agropecuaristas,
Cocapec, em Franca/SP. no dia
31 de janeiro. Participaram, além
de cooperados e cooperadas, es-
posas, filhos e filhas, que foram
recebidos por Saulo de Carvalho
Faleiros, diretor secretario da Co-
capec.

Ele explicou que a cooperativa
tem nove comités educativos,
que sdo a forga do canal de co-
municacdo com 0O cooperado.
“Temos um comité em cada
filial. Grande parte do que foi
decidido em nossa cooperativa
passou pelos comités”, explicou.
Segundo ele, o0 maior desafio da
Cocapec é a sucessao. ‘O nivel
de fidelidade dos cooperados
fundadores é bem maior do que
0 dos mais recentes. Nosso de-
saflo, portanto, € conquistar a
adesdo dos jovens. Estamos
tentando fazer o jovem entender
o valor da cooperativa nos ser-
vicos integrados que ela leva ao
seu negocio’, comentou Faleiros.

O diretor complementa que,
em relacdo a estrutura e logisti-
Ca, a cooperativa esta de acordo
com o planejado pela Diretoria
Executiva e Conselho de Admi-
nistragdo, com armazém infor-

Fotos: Renata Massafera
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COCAPEC

O melhor cofé estd agul

Visita a Cocapec: troca de informagdes, reforgcando o trabalho dos Nucleos de
Desenvolvimento Coplana

matizado, loja com 28 mil itens, sete unidades, 309 colaboradores e
2.793 cooperados, sendo 86% de pequenos produtores.

A superintendente da Coplana, Mirela Gradim, avaliou a visita
como muito produtiva, principalmente para a compreensao sobre a
forma de fixagdo de pregos do café e insumos. “Foi importante para
esclarecer a diferenca entre um produto que € commodity, como o
café, e 0s que ndo sao, como cana-de-agucar e amendoim. Também
conseguimos analisar a armazenagem. A troca de experiéncias é
sempre muito produtiva’, disse.

Mirela destacou ainda que a visita possibilitou a percepcao de que
duas cooperativas com produtos distintos passam pelos mesmos
desafios. “Como sucesséo de cooperados, nova geracao, fidelizacdo
e necessidade permanente de mostrar os valores da cooperativa, que
vao além do preco da matéria-prima’, citou. Entre todos os membros
do grupo que participaram, a sensacao foi a mesma: a visita a Coca-
pec ratificou a importancia do cooperativismo, de uma administragéo
comprometida e do enfrentamento dos desafios que sdo comuns a
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Demonstra@éo da seleg:éode graus
acompanhada pelos visitantes da Coplana
maior parte das cooperativas.

A coordenadora do Nucleo da
Mulher, Danielle Bellodi Baratela,
considerou uma experiéncia de
muito aprendizado. “Comparada
a Cooxupé, que também ¢é co-
operativa de café e que nos ja vi-
sitamos, a estrutura é menor, po-
rém a organizagdo me chamou
a atencao. O armazenamento
deles é de ponta, com chip de
identificacdo do produto e do
produtor. Valeu muito a pena co-
nhecer o trabalho social desen-
volvido. Ja o investimento que a
Coplana esta fazendo, proporcio-
nando estas visitas, € excelente.
A tendéncia é o aumento da par-
ticipacdo de cooperados nestas
acoes’, opinou Danielle.

O vice-coordenador do Lide-
ragro, Bruno Homem, aprovou
mais esta iniciativa da Coplana.
‘A Cocapec se mostrou extrema-
mente engajada em seu negocio,
na busca da superacdo dos de-
saflos e continua melhoria para
seus cooperados. Gostei muito
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da viagem técnica, foi de grande aproveitamento. Apesar deles traba-
Iharem com um produto que é commodity, diferente do nosso caso,
temos muitos fatores em comum, principalmente a relagdo com o
cooperado. Com certeza, muitos outros cooperados deveriam ter
participado’, observou Bruno.

O produtor Adair Vieira Ribeiro ficou entusiasmado e destacou nao
s0 a receptividade da cooperativa de Franca, mas também a dedica-
¢ao da Coplana em promover o intercambio. “Eu ndo imaginava que
lamos conhecer uma cooperativa daguele porte, grande, organizada,
todos muito educados. Foi muito produtivo e interessante. Gostei de-
mais da visita. Agradeco a Coplana porque faz tudo pelo seu coope-
rado’, elogiou Adair.

-
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Os visitantes acompanham a prova do café, parte do processo de beneficiamento da
Cocapec

O diretor da Cocapec explica para os visitantes a estrutura da cooperativa

Um pouco mais sobre a Cocapec

Fundada em 11 de julho de 1985, em Franca/SP, a Cooperativa
de Cafeicultores e Agropecuaristas, Cocapec, conta com 2.793
cooperados, tendo transformado o cenario da cafeicultura da
regiao e motivado o crescimento tecnoldgico no campo. Sao
13 municipios da regido da Alta Mogiana atendidos pela matriz
(Franca/SP), além dos nucleos nas cidades de Capetinga, Cla-
raval, Ibiraci e Sdo Tomas, em Minas Gerais; Cristais Paulista e
Pedregulho, em Sao Paulo.
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Coplana e parceiros realizam o
7° Dia de Campo Variedades de Soja

O 7° Dia de Campo Variedades de Soja, realiza-
do no dia 7 de fevereiro, reuniu nove empresas es-
pecializadas para a apresentacao de 22 variedades
e insumos de diversas marcas. O evento é organi-
zado pelo departamento de Tecnologia Agricola e
Inovacao da Coplana, com o apoio da familia Bara-
tela, que recebe os produtores em sua propriedade,
a Fazenda Santa Cecilia. A iniciativa tem crescido a
cada ano, assim como o engajamento do produtor.

Para o presidente da Cooperativa, José Antonio
Rossato Junior, uma conjuncao de fatores contri-
buiu para os resultados positivos deste ano. “Se-
gundo o IEA (Instituto de Economia Agricola), o
Estado de Sao Paulo tem produtividade estimada
para esta safra de 55 sacas/ha. Todavia, a expec-
tativa da Cooperativa e dos nossos produtores €
de uma produtividade significativamente superior.
Mesmo no caso de variedades precoces, normal-
mente com teto produtivo mais baixo, 0 compor-
tamento do clima nesta safra e a incorporagao
de novas tecnologias trazem uma expectativa de
produtividade superior’, avaliou Rossato, parabe-
nizando os produtores, a equipe da Coplana e 0s
parceiros.

O gestor do departamento de Tecnologia Agri-
cola e Inovagao, Eduardo Maniezo Rodriguez,
avaliou o suporte oferecido para a escolha de va-
riedades. “Tivemos muitas informacdes, que vao

Fotos: Renata Massafera

contribuir com o produtor na tomada de deciséo
sobre qual material plantar. O evento ocorreu em
uma data boa, pois ainda ndo havia sido iniciada a
colheita na maior parte das lavouras, viabilizando
a participagao do produtor. A lavoura estava muito
bonita, decorrente das condigbes climaticas que
estiveram favoraveis, mas também em funcéo de
um bom manejo fitossanitario e nutricional, realiza-
do com insumos de alta qualidade”, avaliou.
Rodriguez falou também das parcerias. “Busca-
mos os fornecedores que estao diretamente envol-
vidos nos programas de desenvolvimento de varie-
dades de soja; limitamos de duas a trés variedades
por empresa, sendo estas as principais variedades
recomendadas para nossa regiao, lembrando que
0 Nosso produtor cultiva soja na reforma do cana-
vial e necessita de materiais precoces e produtivos.
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A engenheira agronoma Thais
Meirelles Rodrigues da Silva, do
departamento de Tecnologia
Agricola e Inovagao, considerou
0 evento um sucesso. “Consegui-
Mos mais que dobrar a quantida-
de de variedades de soja em re-
lacdo ao evento do ano passado,
totalizando 22 variedades, possi-
bilitando maior conhecimento e
comparacao dos materiais pelos
nossos cooperados. Além disso,
utilizamos um manejo fitossa-
nitario e nutricional bastante efi-
ciente, associando produtos de
empresas parceiras. Recebemos
varios retornos positivos dos
cooperados e esperamos me-
lhorar ainda mais para o proximo
ano’, salientou Thais.

Por parte dos produtores, a
aprovacao foi geral, com a contri-
buicao, inclusive das condigbes
do clima. “O evento estava muito
bem organizado, e tivemos sorte
gue soO choveu quando o dia de
campo acabou’, comentou Lin-
coln Arruda.

O produtor Sérgio de Souza
Nakagi reforcou o papel da Co-
operativa e parceiros. “O Dia de
Campo € um importante evento.
Para nos, sojicultores da Copla-
na, € um norte sobre quais va-
riedades se adaptam melhor a
nossa regido, tanto na questao
produtividade, sanidade, resis-
téncia a doencas e pragas, como
ciclo mais curto para o plantio da
cana-de-acucar, além da troca de
informagao com outros produto-
res” Nakagi também comentou
sobre o otimismo dos colegas

Foto: InterDrones
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produtores em relagédo a safra 2019/2020, em fun¢do do bom prego
da saca da soja e regime de chuvas favoravel ao bom desempenho
da planta.

Beatriz Candeloro Trevisani, filha do produtor Itamar Trevisani, fi-

COU surpresa com a organizagao. “Produzimos cana e fazemos ro-
tacdo com amendoim. Achei 0 evento extremamente esclarecedor.
Fiquei admirada desde a organizagao até a quantidade de variedades
e produtos que existem para aumentar a produtividade. O desenvol-
vimento da tecnologia na agricultura esta nos ajudando muito. O ma-
nejo certo, o uso de drones e a parte genética, informacdes apresen-
tadas no dia de campo, mostram que termos muito com o que contar.
E temos a equipe da Coplana que nos oferece um suporte enorme”,
disse Beatriz.
Participaram do 7° Dia de Campo Variedades de Soja Coplana, nesta
ordem de exposigao, a Corteva, Stoller, TimacAgro, Brasmax, Nide-
ra Sementes, Agroeste, DonMario, Inquima, Monsoy, Pioneer, TMG,
Fundagao Meridional (Embrapa), Compass, Ourofino e InterDrones.
Na Fazenda Santa Cecilia, o suporte foi oferecido por José Francisco
Baratela, pelas filhas Juliana Bellodi Baratela e Danielle Bellodi Bara-
tela, bem como pelo gerente Tiago Veronezi.
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Muito mais por vocé.

PLANTAQ PARAMELHOR JRCSILI[S
ATENDER O PRODUTOR V.Y LTIV

‘Como todos os anos, as Lojas Coplana Dumont: Luiz Porelli (99753-8241)
implementaram o Plantdo para aSafra Guariba: José Mario (99227-8269)
de Amendoim, nas filiais de Guariba, Jaboticabal: Fabio (99732-1366)
Jaboticabal, Dumont e Taquaritinga, Roberto (99114-8285) e Rubinho (39994-4165)
todos os dias da semana. Taquaritinga: Junior (99701-9660)
e Marcelo (99111-6284)
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Biometria das gemas de meiosi

Atualmente, tem sido co-
mum, entre os produtores de
cana da regido da Socicana, a
adocdo do Sistema Meiosi (Mé-
todo Interrotacional Ocorrendo
Simultaneamente) na renova-
¢ao dos canaviais. O objetivo é
o de otimizar o plantio.

Apos a colheita do cereal im-
plantado, o produtor ira desdo-
brar a linha méae nos locais onde
foi feita a rotagéo de culturas. No
planejamento e execucao deste
plantio em sistema de meiosi, 0
produtor também define como
sera a taxa de multiplicagao,
mas nem sempre o0 planejado
se concretiza.

A orientacao € que o produ-
tor, apos a colheita do cereal
plantado, faca as medigbes e
contagens das canas e das ge-
mas, que serdo utilizadas na
desdobra para o plantio destas
areas. Esta contagem pode ser
feita por meio de amostragens
das linhas maes.

Com estes numeros, € pos-

DEPARTAMENTO DE

ASSISTENCIA SOCIAL
E PLANOS DE SAUDE

Oferece Planos de Saude e Odontologico a associados e
familiares, com completa rede credenciada, especialidades,
ampla cobertura e os pregos mais competitivos do mercado.

Entre em contato

16 3251-9274 / 99782-2462

sivel ter uma visao mais real da
desdobra da meiosi, no tocante
a taxa de multiplicagéo plane-
jada inicialmente. Dessa forma,
€ possivel promover agdes cor-
retivas, no caso da falta ou do
excesso de canas que serao uti-
lizadas como mudas.

A equipe técnica da Socicana
esta pronta para orientar os pro-
dutores e seus colaboradores
nestes levantamentos. Informa-
¢ao de qualidade ¢ o diferencial

Produtos

» Sao Francisco Liberté:

Padrao Regional, Skill ou Omint;
+ Sao Francisco Odontologia:
Padrao Pleno - atendimento regional.

+ Sao Francisco Saude Pleno:
Padrao Executivo ou Standard, familiar
ou individual - atendimento regional;

para melhores resultados. Entre
em contato hoje mesmo e faca
um agendamento.

Departamento Técnico
Socicana: (16) 3251-9275

César Luiz
Gonzalez
Engenheiro
agrénomo

e gerente Técnico
da Socicana

Beneficios Exclusivos Socicana
» Monitoramento e acompanhamento dos
hospitais e médicos credenciados;

- Orientacao sobre locais de atendimento

e uso do Plano de Satde.




Produtor prepara-se
para o RenovaBio

Mantenha organizada a documentagdo que comprova a compra de insumos

O RenovaBio, Politica Nacio-
nal de Biocombustiveis, visa
diminuir a emissdo de gases
causadores do efeito estufa no
setor de combustiveis e incen-
tivar a producdo de biocom-
bustiveis. Neste ano de 2020,
foram estabelecidas metas de
descarbonizacdo para as dis-
tribuidoras, e o cumprimento
destas metas sera comprova-
do pela compra de Créditos de
Descarbonizacdo, ou seja, ja
neste ano, ocorrera a comer-
cializagéo dos CBIOs.

A eficiéncia dos biocombus-
tiveis também se deve a ativi-
dade agricola, e desta forma, o
produtor rural deve ter direito a
parte dos CBIOs emitidos pe-
las unidades industriais. Como
a Lei ndo prevé esta participa-
¢ao, a Socicana, junto a Orpla-
na, esta atuando fortemente
nas negociagdes no Conseca-
na, defendendo os associados
e buscando a parcela dos pro-
dutores nos CBIOs.

Mesmo antes de uma defini-
¢cao sobre o assunto, o produ-
tor deve se organizar e guardar
todos os documentos (notas
fiscais) de insumos que utili-
zou no ano civil (janeiro a de-

zembro). O superintentende da Socicana, Rafael Bordonal Kala-
li, faz um alerta: “Destacamos que somente poderdo participar
das informacdes especificas os produtores que tiverem todas
as informacgdes e 0s seus respectivos comprovantes. Por isso,
reafirmamos a necessidade de guardar todas as notas fiscais de
insumos”, afirmou.

Apesar de este ainda ser um mercado incerto, a Socicana
mantém-se na defesa dos interesses do produtor, no Conseca-
na, com o objetivo de validar a participacdo do produtor nestes
creditos.

Na tabela abaixo, as informagoes e documentos de comprova-
¢ao necessarios para o preenchimento da RenovaCalc, que é a

calculadora do RenovaBio

ltens

a. Teor de impurezas vegetais (base Umida)
b. Teor de impurezas minerais

¢. Produgdo total de cana

d. Palha recolhida total

e. Consumo de corretivos (calcario calcitico,
calcario dolimitico, gesso)

f. Consumo de fertilizantes sintéticos (N, P205
e K20 por fonte, exemplo: ureia, MAP, DAP, nitrato de
amonio, UAN, amdnia anidra, sulfato de amonio,
superfosfato simples, superfosfato triplo, cloreto de
potassio, outros)

g. Consumo de fertilizantes
organicos/organominerais
(vinhaga, torta de filtro, cinzas e fuligem, outro)

h. Consumo de combustiveis (Diesel B8, B10, BX,
B20, B30, B100, Gasolina C, Etanol hidratado, Biometano)

i. Consumo de eletricidade da rede

Comprovacao
Nota usina

Nota usina

Nota fiscal

Nota fiscal

Nota fiscal de compra

Nota fiscal de compra. No caso da
aplicagdao de formulados (NPK),
também é necessario identificar a
fonte e quantidade de cada elemento.

Nota fiscal de compra. O teor de N do
fertilizante deve ser informado pelo
fabricante ou determinado por analise
de laboratorio.

Nota fiscal de compra. Refere-se ao
consumo de combustiveis (soma das
operagdes agricolas, irrigacdo, transportes da
cana, palha, vinhaga, torta de filtro, cinzas,
deslocamento de pessoas, etc) Na area total.

Verificar consumo de kWh no
demonstrativo fornecido pela
distribuidora de energia (conta de luz).



l ﬂ Socicana

Saiba mais Socicana

Fontes de financiamento e captacao de
recursos: CPR

Na edicao de janeiro do Informativo Produtor, vocé
ficou sabendo dos diversos tipos de financiamentos dis-
poniveis no mercado. Para rever o tema, acesse a versao
on-line no site da Socicana (www.socicana.com.br). Nesta
edicao, vamos apresentar detalhes sobre um tipo especi-
fico, a CPR, Cédula de Produto Rural.

A Cédula de Produto Rural foi criada com o objetivo
simplificar as operagoes do agronegacio, minimizando
as dificuldades do agricultor na obtencao de crédito. Com
menores custos, 0 produtor tem acesso aos recursos de
mercado, a partir de uma negociacao descomplicada.

Trata-se de uma importante ferramenta na politica
agricola, por facilitar as compras antecipadas das safras,
caracterizando-se como alternativa de financiamento ou
suplemento de crédito. Como sabemas, sao escassos 0s
recursos com custos menores no sistema de credito rural
oficial. Assim, a CPR atende de forma adequada as neces-
sidades de gerenciamento de risco do setor agricola.

As cedulas sao emitidas pelo produtor rural em garan-
tia a contratos de compra e venda de insumos agricolas.
A operagao é intermediada por uma corretora ou coope-
rativa, que adiantam ao produtor parte ou a totalidade de
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sua contrapartida no contrato. Como garantia, podem ser
oferecidos: penhor de lavouras, hipotecas, além de produ-
tos agropecuarios.

A estrutura de uma CPR deve conter: 1) denominacao
“Célula de Produto Rural’; 2) data de entrega, 3) nome do
credor, 4) promessa pura e simples de entregar o produto,
sua indicacao e as especificacoes de qualidade e quan-
tidade; 5) local e condigdes de entrega; 6) descricdo dos
bens; 7) data e lugar da emissao; e 8) assinatura do emi-
tente. Alem disso, deve ser inscrita junto aos registros de
imoveis. A CPR pode ser negociada também em bolsas de
valores, desde que esteja em sistema de registro e liquida-
Gao autorizado pelo Banco Central do Brasil.

Portanto, a CPR & um tltulo de crédito rural de sumaim-
portancia aos produtores rurais e também um instrumento
confiavel para obtengao de recursos para as operagoes do
agronegacio. Possui exigéncias consideradas de simples
obtencao, 0 que favorece o atendimento as necessidades
da producao agricola. Assim, deve ser entendida com um
titulo de crédito de maior funcionalidade que os titulos de
credito rural.

Para mais esclarecimentos sobre o tema,
entre em contato com a Socicana: (16) 3251-9270.
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