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Umainiciativa histérica! Assim pode ser descrito o “tratorago” contra a decisao do
govemno estadual de aumentar a carga tributaria sobre produtos essenciais, como
alimentos, medicamentos, combustiveis, insumos agricolas e energia elétrica no
campo. Produtores rurais de cerca de 200 cidades do Estado manifestaram-se, no
dia 7 de janeiro, contra a medida. O movimento surpreendeu a sociedade em geral,
o Governo e o proprio setor, pela forca, agilidade de organizacao e maneira pacifica e
ordeira com que a agao foi conduzida.

Produtos Faculdade Certificacao
Fitossanitarios daCana BRC
Paginas4,5e6 Pagina7 Pagina 12



PRODUTOR

2

Em outubro de 2020, o Governo de Séo Pau-
lo sancionou a Lei 17.293 e editou quatro De-
cretos (do 65.252 ao 65.255) que alteraram o
Regulamento de ICMS (Imposto sobre Circula-
cdo de Mercadorias e Servigos) do Estado. Na
pratica, a partir deste més de janeiro, produtos
essenciais ficariam mais caros. Por exemplo:
4,14% a mais de ICMS em insumos agropecu-
arios; 4,14% em hortifrutigranjeiros; média de
4% em medicamentos genéricos; 1,3% no eta-
nol e no diesel; até 8,9% nas carnes; até 8,4% no
leite; e mais 12% na energia elétrica do campo.
Para o setor, pesava ainda o fato de que os in-
sSUMoS ja adquiridos nas cooperativas teriam
um custo adicional na retirada.

Prejuizos a producgéao rural, pressdo sobre
0s custos da cesta basica e inflagao seriam
as conseguéncias. Os efeitos de uma nova
aliguota no campo chegariam rapidamente as
géndolas dos supermercados, afetando, prin-
cipalmente, o consumidor de baixa renda.

Com esta situacao de caos e sem um aceno
do governo estadual, que demonstrasse sensi-
bilidade para o agravamento da crise, 0s agri-
cultores paulistas uniram forcas por meio de
suas entidades. No dia 21 de dezembro, houve
uma reunido presencial e on-line, transmitida
a partir de Guariba/SP. Participaram produto-

res rurais e liderangas de entidades de diver-
sas regides do Estado, incluindo a Coplana e
a Socicana. Naquele momento, os produtores
decidiram que seria necessario ir as ruas. A
causa ultrapassava o setor e atingia em cheio
a populacéo.

Para Sérgio de Souza Nakagi, presidente do
Sindicato Rural de Jaboticabal, entidade que
liderou o “tratorago” em Jaboticabal (a cidade
contou com a participagdo também de Gua-
riba, Dumont, Pradopolis) o momento agora
é de agradecer. “Tivemos um evento de mui-
to sucesso, muito organizado, prezamos por
isso. Os produtores se uniram por uma causa
gue integrou mais o setor produtivo. Vamos
criar forcas para trabalhar quem serdo nossos
representantes daqui a dois anos. Ja comegou
a surtir efeito, mas o trabalho continua. Nos-
so sentimento € de gratidao a todos que nos
apoiaram’, afirmou Sérgio.

Em Jaboticabal, a manifestacédo foi organi-
zada pela Coplana; Socicana; Sicoob Coope-
credi; Sindicato Rural de Jaboticabal, Associa-
cado Comercial, Industrial e Agronegdcios de
Jaboticabal, e Camara de Dirigentes Lojistas.
A iniciativa foi tomando uma dimensao maior,
chegando a outras cidades e entidades repre-
sentativas, como sindicatos rurais e coopera-

o ———

Pdtio da Coplana, onde ocorreu a concentracéio do "tratoraco” em Jaboticabal.

Organizagdo e cuidado com a seguranca foram marcas da iniciativa

Expediente ¢ Coplana - Cooperativa Agroindustrial - Diretoria: pres. - Bruno Rangel G. Martins, vice-pres. - José Antonio de Souza Rossato Junior e secretario - Sergio de
Souza Nakagi, superintendente - Mirela Gradim * Socicana - Associacao dos Fornecedores de Cana de Guariba - Diretoria Executiva: Francisco Antonio de Laurentiis Filho, José
Antonio de Souza Rossato Junior e Bruno Rangel Geraldo Martins, superintendente - Rafael Bordonal Kalaki « Comité de Comunicagao - Carlos Eduardo Mucci, César Gonzales,
Cezar Cimatti, Elaine Maduro, Eduardo Maniezo Rodriguez, Eduardo Pacifico, Francisco Politi, Hefton Bueno, José Marcelo Pacifico, Pedro Sgarbosa, Regiane Chianezi, Renata
Montanari, Valdeci da Silva * Produgao - Neomarc Comunicagao - Regiane Alves (Jorn. Resp., MTh 20.084), Ewerton Alves (coordenagao de projetos), Karlinhus Mozzambani
(design e diagramacao), Ana Paula Miani (coordenacéo de producdo). * Contatos: cemucci@socicana.com.br, pasgarbosa@coplana.com, regiane@neomarc.com.br
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tivas, estas por meio da Orga-
nizacao das Cooperativas do
Estado de Sdo Paulo, Ocesp.
A Coplana também esteve
entre os realizadores na mani-
festacao de Taquaritinga.

Ao todo, estima-se que 200
cidades participaram, muito
além do previsto inicialmente,
como afirmou Bruno Rangel
Geraldo Martins, presidente
da Coplana. “Nossa manifes-
tacdo ocorreu de forma estru-
turada, com toda a seguranca
em relacdo a prevencao da
covid-19, e de forma pacifi-
ca. Nosso intuito era mostrar
também para a sociedade
a forma como trabalhamos,
com clareza, organizacgao,
tranquilidade. O alcance su-
perou as expectativas, e este
movimento nao termina aqui.
Colhemos alguns frutos: o go-
vernador reviu alguns pontos
do decreto, o que € importan-
te. Vamos nos dedicar para
avancar nas negociagoes.
Queremos continuar produ-
zindo para fornecer alimento
de qualidade e a preco aces-
sivel para a populagédo em ge-
ral” concluiu Bruno.

Para o vice-presidente da
Coplana, José Antonio de
Souza Rossato Junior, a mani-
festagao aproximou 0 campo
e a cidade. “O movimento nos
surpreendeu pela magnitude
atingida. Acabou ultrapassan-
do o campo e sensibilizando
a sociedade urbana, alertada
de que os consumidores esta-

Imagem: Ana Paula Miani/Neomarc

riam expostos a este aumen-
to de custo ao longo da ca-
deia de valor. Este movimento
trouxe também a oportunida-
de de nos aproximarmos do
consumidor, que tem nos de-
mandado a produgao de um
alimento seguro e sustentavel,
numa agenda acelerada pela
pandemia. Desta incoeréncia
e insensibilidade do Governo
de Sdo Paulo, em aumentar
0 preco dos alimentos, surge
uma agricultura mais proxima
da cidade. Momento historico
para 0s agricultores paulis-
tas”, afirmou Rossato.

O governador de Sao Pau-
lo, Jodo Doria, manifestou-se
ja na noite anterior ao “trato-
rago’ (dia 06/01), falando do
cancelamento da alteracéo
na aliquota sobre alimentos,
medicamentos e insumos
agricolas. “Ap6s reunido com
a equipe econdmica do Go-
verno de SP determinei o
cancelamento de qualquer
alteracao de aliquota de ICMS
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Jaboticabal, Guariba,
Dumont, Pradépolis:
205 veiculos no total.

Cercade
250 pessoas.

Taquaritinga
100 veiculos no total.
140 pessoas.

de alimentos, medicamentos
e insumos agricolas. Na nos-
sa gestao nada sera feito em
prejuizo da populacdo mais
vulneravel”, afirmou Doria, em
sua rede social. Entretanto, o
setor decidiu por manter-se
firme na manifestacao e, de-
poisS, manter o monitoramen-
to quanto a revogacao da me-
dida. Até o fechamento desta
edicdo, o setor permanecia
em estado de atencao, quan-
to as decisdes do Governo,
avaliando resultados para 0s
produtores e populacéo.

Acesse 0 QR Code
para ver mais fotos. -
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Misturas de Produtos Fitossanitarios

Ana Beatriz Dilea Spadoni
Marcelo da Costa Ferreira

A mistura em tanque € definida como a associagao de pro-
dutos fitossanitarios no tanque de pulverizagao, imediatamente
antes da pulverizagao, com o intuito de expandir o espectro de
acao da pulverizagao. Assim, diminuindo o nimero de aplica-
¢oes em campo, quando ha a presenga conjunta de diferentes
pragas (insetos, doengas e plantas daninhas) em uma mesma
cultura, geralmente muito utilizada por necessidade de reducao
de custos na producao, diminuindo o numero de entradas na
area, 0 consumo de combustivel e de agua.

Produto 2

Fonte: Ana B. D. Spadoni

Desde 11 de outubro de 2018, é atribuido ao engenheiro agro-
nomo a recomendacao de misturas em receituario, podendo
definir a mistura em tanque, com base em técnicas conhecidas
e vigentes, embasadas em referéncias cientificas.

As misturas podem apresentar vantagens em comparagao
a aplicagao de um unico produto, devido ao aumento da efi-
ciéncia contra os organismos alvo (plantas daninhas, insetos
ou patdgenos) e a otimizagdo no uso dos recursos financeiros.

A grande diversidade existente nos procedimentos de pre-
paro das diferentes caldas de pulverizacao faz com que algu-
mas delas possam apresentar problemas no tanque, resultando
em separacoes de fase e formacao de precipitados que, como
consequéncia, levam a formacao de incrustacoes no tanque,
nos filtras, barras, ou nas pontas do pulverizador. Isto requer a
limpeza do equipamento, padendo interferir no seu funciona-
mento e na eficacia dos produtos aplicados.

Fonte: Ana B. D. Spadoni

Fonte: Marcelo C. Ferreira

As misturas de produtos fitossanitarios também podem al-
terar caracteristicas quimicas da calda e influenciar a eficién-
cia das aplicagdes. As interagdes podem ser de trés tipos. 1)
Aditivo: quando o efeito da mistura aplicada e semelhante ao
da aplicagao dos produtos individualmente, ou seja, um produto
nao interfere na eficacia do outro. 2) Sinérgico: quando o efeito
da mistura aplicada é superior ao da aplicagao dos produtos in-
dividualmente, ou seja, um produto melhora a eficacia do outro.
3) Antagonico: quando o efeito da mistura aplicada € inferior ao
da aplicagao dos produtos individualmente, ou seja, um produto
piora a eficacia do outro.

Dosagem

Essas interagoes podem ocorrer devido a mistura dos pro-
dutos fitossanitarios no tanque de pulverizagao, com a forma-
¢ao de aglomerados que podem precipitar-se, tanto modifi-
cando a concentragao dos produtos durante a aplicagao, como
causando problemas operacionais devido as paradas para as
desobstrugées dos componentes do pulverizador, principal-
mente dos filtros e nas pontas de pulverizagao. Devido a inte-
ragao dos produtos, a formacgao de precipitados, aglomerados,
flocas e grumas pode causar diversos transtornos e perdas du-
rante a pulverizagao, além dos riscos de contaminagao humana
e ambiental.

Importante lembrar que o que fica retido € o produto que
se quer aplicar. Assim, a aplicagao se da com uma quantidade
diferente a recomendada, com efeitos desde perdas de tempo
para as desobstrucoes, danos ao pulverizador, ineficiéncia do
produto aplicado para o controle do alvo, riscos ambientais e
intoxicagao dos proprios cultivos.
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Preparo de Calda

A forma correta de preparo das caldas com misturas de
produtos fitossanitarios diminui a chance de interagoes inde-
sejadas, prevenindo perdas e resquardando a eficiéncia dos
produtos utilizados.

Quando se pensa na mistura de produtos fitossanitarios
em tanque, o diluente destes produtos quase sempre € a agua.
Sendo assim, a agua pode interferir no resultado da aplicacao,
devendo-se atentar a sua qualidade.

Sobre a qualidade fisica da agua, considera-se a quantidade
de particulas em suspensao. Argilas e matéria organica podem
obstruir filtros e pontas, exigindo paradas para desobstrucao,
reduzindo o desempenho da operacao.

Sobre a qualidade quimica, pode-se considerar o potencial
hidrogenionico (pH) que acima de 70 pode resultar em hidrolise
alcalina de alguns produtos fitossanitarios. Outros itens como
condutividade elétrica e dureza da agua podem interferir nas
caracteristicas das caldas. Aguas de pogos artesianos, embora
possuam uma boa qualidade mineral e de pureza, podem pos-
suir quantidades elevadas de carbonato de calcio (4gua dura),
interferindo na reatividade dos produtos fitossanitarios dentro
do tanque.

Antes de se realizar qualquer mistura e importante também
saber se existe algum tipo de incompatibilidade entre os produ-
tos fitossanitarios utilizados. Para isso, antes de realizar a mis-
tura no tanque de pulverizagao, pode-se utilizar uma garrafa
PET, em que o operador pode conferir se 0s produtos sao com-
pativeis ou nao e se a ordem dos produtos a serem adicionados
esta adequada, pois esta ordem pode interferir na estabilidade
da calda.

Fonte: Ana B. D. Spadoni

Apos verificar a compatibilidade entre os produtos a serem
utilizados, considera-se uma sequéncia recomendada para
adicdo ao tanque: 1) coloca-se agua em 20 a 40% do volume
do tanque de pulverizador, dependendo das quantidades e
formulagoes dos produtos a serem utilizados, sendo que para
produtos menos concentrados ou de diluicao mais favoravel,
pode-se utilizar 20% de agua, no minimo; 2) adicionam-se 0s
produtas fitossanitarios, de maneira geral sem cessar o abaste-
cimento de agua, até completar o tanque. 0 agitador do tanque
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ja deve estar ligado e permanecer assim até o esvaziamento
total do tanque, decorrente da aplicagao. Havendo misturador
no equipamento, agua e produtos podem ser adicionados si-
multaneamente.

Para a sequéncia de produto que deve ser adicionado a cal-
da, ha as recomendag0es que serao expostas a sequir. £ssas
recomendac0es podem ser um pouco alteradas, dependendo
da cultura e da regiao, em fungao da especificidade de pro-
dutos fitossanitarios e de adjuvantes disponibilizados, alem da
qualidade de agua e da temperatura. Por isto, embora seja um
ponto de partida, a confirmagao da compatibilidade e da esta-
bilidade das caldas deve ser realizada na propria fazenda.

Isto permitira corrigir procedimentos, ou mesmo ajustar a
qualidade da agua, caso seja necessario, colaborando para res-
quardar o resultado da aplicacao.

Sequéncia de adigao de produtos ao tanque do pulverizador.

Ordem Tipo de formulagao Sigla
1 Agua (de 20 a 40%) Agua
2 P4 molhavel PM
3 Granulos dispersaveis em agua WG
4 Dry flowable DF
) Solucdes e suspencoes concentradas SC
6 Emulsao em 4gua EW
1 Espalhamento adesivo EA
8 Oleo emulsionavel OF
9 Concentrado emulsionavel CE
10 Liquido solavel LS
Adjuvantes

Os adjuvantes sao substancias ou compostos que podem
modificar as propriedades fisicas e quimicas de caldas, poden-
do diminuir ou carrigir possiveis incompatibilidades em mistu-
ras de diferentes produtos fitossanitarios, resquardando a efi-
cacia de controle do alvo. Pode haver ganhos no desempenho
da operacao, podendo ter finalidades diversas como: reducao
no volume de aplicagao, diminuigao de deriva, maior cobertura
dos alvos, maior tempo de molhamento das superficies, melhor
espalhamento sobre as folhas, maior eficiéncia e velocidade de
absorgao do ingrediente ativo sobre o alvo. Ressalta-se que a
funcionalidade dos adjuvantes é bastante especifica. Ou seja,
dificilmente um Unico produto sera capaz de desempenhar
bem todas as corregoes necessarias para uma aplicagao efi-
ciente e sequra. Sendo assim, & importante determinar qual a
necessidade que se deseja atender para selecionar adequada-
mente o adjuvante a ser utilizado.

A reducao da tensao superficial das caldas € uma das prin-
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cipais funcdes buscadas nos adjuvantes, visando melharar a cobertura dos alvos. Isso
porque se reduz o angulo formado entre as gotas e a superficie aplicada, resultando
em maior espalhamento da gota sobre o alvo desejado (insetos, doengas e plantas
daninhas).

Caracteristicas que tambem podem ser associadas aos adjuvantes sao o pH e a
condutividade eletrica, podendo alterar a degradacao do produto fitossanitario e ab-
sorgdo pelos tecidos vegetais. Os produtos fitossanitarios podem possuir afinidades
diferentes com os adjuvantes, dificultando assim a generalizacdo nas recomenda- :  Eng. Agr. Ana Beatriz Dilena Spadoni
cGes. Doutoranda, Unesp, Jaboticabal

Portanto, a selecaa correta dos adjuvantes é fundamental para resquardar o de-
sempenho dos produtos fitossanitarios.

Prof. Dr. Marcelo da Costa Ferreira
Professor Titular, Unesp Jaboticabal

Gotas sobre superficies: esquerda, menos espalhada sem adjuvante; direita, maises- & |
Fonte: NEDTA/UNESP Jaboticabal.

O MIP Cana é um servico fundamental para evitar
prejuizos e obter mais rendimentos na lavoura.

Nao permita que as pragas
levem embora seu rendimento.

Para um canavial mais sauddvel, é necessario
integrar diversos mecanismos de prevencao
e controle.
Os técnicos da Socicana treinam os
colaboradores da sua propriedade para a
identificacdo das principais pragas.

Assim, é possivel criar uma rede de comunicagao
ﬂSoacana ocen (RGN () hoasescnce para alertas sobre infestacdes.

PREVENCAO « CONTROLE QUIMICO - CONTROLE BIOLOGICO

Entre em contato hoje mesmo: (16) 3251-9275




Composicdo: KarlinhusMozzambani
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Socicana inova e cria a Faculdade da Cana

Alunos tém acesso aos melhores especialistas do setor, com a praticidade do formato on-line

A primeira turma da Faculdade da Cana concluiu seu progra-
ma de capacitagdo para a producdo de cana-de-acucar, no dia
15 de dezembro. Pela primeira vez, a Socicana reuniu produto-
res rurais associados, filhos e profissionais das propriedades,
em um curso no formato EAD (Ensino a Distancia), contendo
0s principais temas técnicos e gerenciais das lavouras cana-
vieiras, como manejo integrado de pragas e de doencas, plan-
tio, pulverizacao, gestao financeira e de riscos, Consecana, ne-
gociacao, legislacao e sustentabilidade. A iniciativa € uma rea-
lizagdo da Socicana com a parceria da Fundagao Solidaridad.

Os 105 alunos assistiram a 16 aulas ministradas por espe-
cialistas reconhecidos, integrantes do Pecege, instituto vincula-
do a Escola Superior de Agricultura Luiz de Queiroz, da Universi-
dade de Sao Paulo, Esalg/USP de Piracicaba. A aula inaugural,
sobre “Perspectivas para a producao’, foi proferida pelo Prof. Dr.
Marcos Fava Neves, da USP de Ribeirdo Preto.

Bruno Rocca de Oliveira, que tem mestrado em Maquinas
e Mecanizagao, avaliou o conteudo como muito pertinente e
pratico. “Gostei dos palestrantes e dos temas. Esta troca de in-
formacao deve ter continuidade. O conteudo foi bastante inte-
ressante; abordou os principais temas necessarios: do cultivo a
comercializacdo e gestao das unidades produtoras. As aulas fi-
cavam salvas no site, e quando eu ndo conseguia assistir, ja no
dia seguinte tinha acesso ao que foi abordado’, afirmou Bruno.

Para a produtora Angela Sanchez Castilho, o curso aconte-
ceu no momento em que a familia precisava. “Veio na hora cer-
ta. Na parte de meio ambiente, por exemplo, nos atualizamos
bastante. Tivemos informacgbes sobre contratos de cana-de-
-agucar, como negociar. E, naquele momento, estavamos ne-
gociando uma area de cana. A linguagem foi de acordo com
o produtor rural. A Socicana € uma

Bruno Rocca de Oliveira

associagao que esta ao lado
do produtor. Independente-
mente do tamanho da pro-
priedade, somos muito bem
atendidos”, afirmou Angela.

Rafael Bordonal Kalaki, su-
perintendente da Socicana,
afirmou que a ideia foi conti-
nuar levando informacédo ao
produtor. "Em vez de pales-
tras isoladas, o curso EAD via-
bilizou uma mini faculdade de
agronegocio. Claro que, por
guestdes de tempo, ndo con-
seguimos aprofundar muito
cada tema. A ideia era des-
pertar o interesse dos produ-
tores, mostrar o caminho. Os
professores sao de alto nivel,
e no formato on-line, conse-
guimos também nos aproxi-
mar dos filhos de produtores
e dos colaboradores das pro-
priedades. Agora, fica a licao
de casa: pensarmos em uma
segunda etapa e como apri-
morar para que mais produto-
res e produtoras, filhos e fun-
cionarios sejam atendidos”,
concluiu Rafael.

Angela Sanchez Castilho
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Mais RS 101 mil para o Hospital de Amor

No més de dezembro, pela
152 vez consecutiva, a Copla-
na realizou sua doacao anual
ao Hospital de Amor de Bar-
retos. A iniciativa é fruto da
solidariedade dos coopera-
dos da area de gréos, que, a
cada nova safra, destinam
parte de sua produgdo para
cumprir um importante papel
de solidariedade. Os coope-
rados definem, logo no inicio
da colheita, o volume que vao
destinar a instituicao.

Paramarcaraentregadeste
ano, Danielle Bellodi Baratela e
Thais Nucci, respectivamente,
coordenadora e 12 vogal do
Nucleo da Mulher da Copla-
na, representaram 0s coope-
rados com uma mensagem
durante a transmisséo do Lei-
|do Nacional de Gado, promo-
vido pela equipe de Captagao
de Recursos do Hospital. Em
2020, a Coplana doou a quan-
tia de R$ 101.903,11. E, desde
2006, o montante ja chega,
sem corre¢des monetarias, a
RS 1,109 milhdo.

Para Danielle Baratela e
Thais Nucci, a contribuicéo
desde 2006 é uma forma de
grande impacto que 0s pro-
dutores encontraram para
contribuir com as pessoas
que precisam de tratamento
especializado contra o cancer.
“E uma satisfacdo anunciar a

dogéao deste ano. Trata-se de
um trabalho da maior relevan-
cia, pois o Hospital atende,
com exceléncia, pacientes de
todo o Brasil’, afirmaram.

Antonio  Zardini, gerente
de Captagao de Recursos do
Hospital, revela que somente
27% dos custos com cada
procedimento sdo cobertos
com 0s recursos destinados
pelo Governo Federal via Sis-
tema Unico de Saude, SUS.
Desta forma, sem 0 apoio da
sociedade seria impossivel
continuar. Ele agradeceu os
produtores, a quem chamou
carinhosamente de amigos.
‘Amigos cooperados da Co-
plana, o Hospital de Barretos
é profundamente agradecido
pela doacdo que ha tantos
anos vocés fazem em favor
da vida. Se nao fosse a pre-
senca de vocés na nossa ca-
minhada, o Hospital ja teria
fechado suas portas ha muito
tempo’, ressaltou.

hospital
de amor

- W
&

Danielle Bellodi Baratela, coordenador do
Nucleo da Mulher

Thais Nucci
Antonio, 1 vogal do Nticleo da Mulher

Antonio Zardinij, gerente de Captacdo de

Recursos do Hospital de Amor: obrigado aos
amigos da Coplana pela agéio em favor da

vida
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Reuniao anual do Conselho Consultivo

VisGes de diferentes periodos enriquecem as atuais estratégias da Cooperativa

A Coplana realizou, no dia 4 de dezem-
bro, sua reuniao anual do Canselho Consul-
tivo. Composto por ex-diretores, o objetivo
do conselho € contribuir com a gestao da
Cooperativa, a partir da visao de quem vi-
veu experiéncias de diferentes periodos.

Para Bruno Rangel Geraldo Martins,
presidente da Cooperativa, conversar
com ex-diretores e sempre relevante. "NGs
temos a oportunidade de trocar experién-
cias, identificar como foram vencidos 0s
desafios anteriores aos nossos. 0 fato de
terem longa experiéncia como lideres do
agronegocio também traz uma visao pri-
vilegiada das questoes que vivemos hoje,
0 que contribui para pensarmos em solu-
¢oes’, afirmou Bruno.

A superintendente Mirela Gradim des-
taca o resultado produtivo da reuniao, em
especial em 2020. “Foi possivel apresen-
tar o crescimento salido e constante da
Cooperativa nos ultimos anos, alem dos
investimentos realizados, bem como aque-
les que estao planejados para o proximo
periodo. Falamas de governanga, melhoria

dos servicos com base no padrao de excelén-
Cia, acompanhamento dos indicadores, meio
ambiente, entre outros assuntos. Esta reuniao
e importante para alinharmos juntos o futurc.
Apesar de 2020 ter sido muito desafiador,
CONSequUimos manter Nossos objetivos e nos
preparar para 2021", afirmou Mirela.

Raberto Radrigues, ex-ministro da Agricul-
tura e Coordenador do Centro de Agronegacio
da Fundagao Getulio Vargas, foi presidente da
Coplana de 1975 a 1980. Ele comentou que o
Conselho Consultivo combina canhecimento
de diferentes geracaes. “"Mescla a experiéncia
de velhos dirigentes da Coplana e de outras
instituicOes, com a disposicao e 0 compro-
Misso da geracao mais jovem que esta no
comando da Cooperativa. Esta mistura ga-
rante decisdes mais equilibradas, porque nao
se repetem temas que por alguma razao nao
deram certo no passado. A gestao fica mais
tranquila’, afirmou.

Raberto Cestari, presidente da Associacao
de Orindiuva, liderou o Conselha de Adminis-
tragao da Coplana de 2002 a 2008 e falou do
papel dos ex-diretores. “Nossa maior contri-

Experiéncia de ex-diretores contribuindo com a gestéio atual

buicao € a visao ampla do agronegacio.
Us ex-diretores estao na ativa em outras
instituicOes, adquirem mais experiéncia e
padem contribuir com o aperfeigoaamento
da gestao da Coplana, algo salutar para
diretores atuais, conselheiros e executivos.
Outra questao para valorizarmos € a suces-
so, tanto entre os conselheiros como en-
tre 0s gestores. As pessoas nao devem se
eternizar na entidade. £ a Cooperativa que
deve ser eterna’, afirmou Cestari.

Francisco Antonio de Laurentiis Filho
esteve na presidéncia da Cooperativa de
2008 a 2014. Ele lembra o papel do conselho
de promover andlises com grande utilidade
para a administragao da Cooperativa, ape-
sar de 0 grupo nao definir estratégias, algo
sob a responsabilidade dos atuais lideres.
‘Nos buscamos extrair a experiéncia de
quem ja passou por aqui. Sem divida, a
bagagem agrega valor. Um conhecimento
soma-se ao outro, 0 que acaba tornan-
do-se uma vantagem competitiva para a
Coplana’, afirmou.
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Variacao do Etanol Hidratado Carburante CEPEA Fonte: Grcular Consecana
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Variagao Do Acuicar Branco Mercado Interno - Cepea Fonte: ircular Consecana

100 9718
a7 8155
! 7815
80 7% Li 7382 770 7156
67,69 6335 6740
6018 (7)) 5961 5946 &8
60 : : 5702 5711 5691

MESEsDASAFRA - ABR~ MAI JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
B SAFRA19/20 60,18 62,22 5921 5946 57,02 5711 5691 6282 6335 6740 7156 78,15
ESAFRA20/21 7198 6769 7403 7382 71,70 8077 8155 97,18 10037

Variag&o do Agl’lcar VHP CEPEA Fonte: Circular Consecana
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Variagéo do ATR Acumulado Fonte: Circular Consecana
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Evolucao do ATR e Pureza Quinzenal em Usinas da Regiao - Safras 19/20 e 20/21

USINA SAO MARTINHO
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60 ATR PROVISGRIO SAFRA 20/21 = 130,00 Kg.
40 ATR FECHAMENTO SAFRA 20/21 = 141,18 Kg

207 120pBR 2QABR 1°QMAI 2QMAI 1°QUN 2°QUN T°QJUL 2QJUL 1:QAGO 2°QAGO 1°QSET 22QSET 1QOUT 2:QOUT 1°QNOV 2:QNOV
-+ SAFRA19/20 103,10 10668 11527 11767 12308 13138 13534 13544 13940 14808 14952 15030 14595 13978 13987 -
% SAFRA20/21 11863 12055 12442 13050 13253 13765 141,03 14594 15125 15432 16078 15663 15604 15169 - =
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USINA BONFIM

180
15724 15906 15881 152,34

151,00 15346
160 142,47

137,03 138,91
140 126,11 S ¢ I
11728 12148 ,

138,28

149,78 150331936/ ——rager— oo
14028 13847 467 43778

136,62

120 12573 1

100 T 723z T e ° °

80 o e 8484 8568 8683 8689 8233 87.79 8747 8768  g699 87,49 8641 86,33 85768455
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[.7) 20 12QABR 22QABR 12QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 22QJUL 12QAGO 22QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22QOUT 12QNOV 22QNOV
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Nota Maxima na BRC

Certificacdo confirma qualidade que comeca no campo

A Coplana recebeu, no més
de dezembro, pelo 112 conse-
cutivo, a chancela da British
Retail Consortium, BRC, nor-
ma de referéncia global para
a seguranga do alimento.
A certificacdo, considerada
uma das mais rigorosas do
mundo, avalia 0s processos
da Cooperativa desde 2010,
sempre classificando-acom o
Grau AA, mais elevada nota da
norma. Diretoria, produtores
rurais e colaboradores come-
moram mais esta conquista,
fruto de esforcos diarios para
a garantia de um produto de
exceléncia para o consumidor
do Brasil e do exterior, em um
cuidadoso trabalho que tem
inicio no campo.

OqueéBRC?

A norma British Retail Con-
sortium é uma certificagao
global que atesta as princi-
pais empresas do mundo, em
relacdo a sua capacidade de
produzir alimentos sem ris-
cos a saude do consumidor e
com qualidade comprovada.
A norma € exigida, por exem-
plo, pela Unido Europeia, mer-
cado altamente seletivo e de
dificil entrada, mesmo para
fornecedores com sdlida atu-
acao. Quando uma empresa
recebe o selo BRC, implica

Imagem: EwertonAluves/Neomarc

Rigor nos processos e qualidade desde o campo séio requisitos para manter a maior nota da

certificacdo: Grau AA

que suas operagdes seguem
rigorosamente as legislacoes
nacionais e internacionais da
area de alimentos e que seus
processos estdo de acordo
com as melhores praticas de
fabricacao.

José Luiz Bariani,responsa-
vel pelo departamento de Ges-
tao da Qualidade e Seguranca
de Alimentos da Coplana, re-
vela que a BRC promove audi-
toria em nove grandes areas e
possui 302 requisitos. “Trata-
-se de uma norma descritiva,
e a empresa deve atender as
exigéncias em detalhes. A Co-
plana optou por uma certifi-
cacao mais rigorosa. Além de
sermos certificados, também
temos uma nota, 0 que é um
significativo diferencial para
0s clientes”, comenta. O fato
de a Cooperativa manter-se
na maxima avaliacdo desde o
inicio das auditorias, em 2010,

o

revela o cuidado com todos
0S processos. Com isto, o
consumidor de um supermer-
cado na Europa ou no interior
do Estado de Sdo Paulo pode-
ra degustar em seu produto, o
amendoim altamente selecio-
nado, produzido com excelén-
cia e responsabilidade socio-
ambiental.

Josiane Roberta Ulian, Ana-
lista da Qualidade, lembra que
a cada ano crescem as exi-
géncias. “A responsabilidade
aumenta em virtude da cons-
tante atualizacdo da BRC, dos
requisitos de clientes, requisi-
tos legais e competitividade
de mercado. As exigéncias
crescem, e iSso torna neces-
saria uma maior dedicacdo
dos colaboradores para ga-
rantirmos a nota maxima na
certificacao, Grau AA, o que €
um motivo de grande satisfa-
¢ao para todos’, conclui.



