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Plantio manual de cana

Este 6 o momento de decidir sobre contratacoes e estar mais
atento ds questoes legais

A Socicana promoveu, no dia 3 de outubro, em parceria com as usinas Santa
Adélia, Sao Martinho e Raizen, o encontro sobre “Cuidados no plantio manual
de cana-de-agucar”, tema importante para o produtor que esta avaliando
como serao feitas as contratagoes para a proxima safra.
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Entre os itens que precisam de maior atencdo es-
tdo os contratos de safra e de curto prazo, a terceiriza-
cao e o atendimento a Norma Regulamentadora - NR
31. Em relagéo a norma, destaca-se o0 Programa de
Gerenciamento de Riscos no Trabalho Rural (PGRTR),
gue envolve medidas de protecdo pessoal, transporte
de trabalhadores, ferramentas manuais, seguranga no
trabalho em maquinas, equipamentos e implementos,
condicdes sanitarias e conforto no trabalho rural.

Aqui trazemos ao produtor os principais cuidados
no plantio manual. Estdo a disposi¢cao também mate-
riais mais detalhados sobre o tema, no site da Socicana.
Basta apontar a camera do celular para o QR code ou
consultar em www.socicana.com.br > Materiais > Down-
load

Contratacdo direta

O produtor pode optar por fazer a contratagao direta
da mao de obra, sendo temporaria, intermitente, etc. Os
principais cuidados na contratagdo sao:
* Registrar os trabalhadores,
- Fazer exames admissionais, periodicos, demissionais;
- Aplicar a NR 31 (disponibilizando EPIs, treinamentos,
transporte, drea de vivéncia).

Terceirizacdo do plantio

“Na fase de pré-contratacao, deve-se analisar a do-
cumentacao da empresa para garantir a conformidade
com as obrigaces fiscais e tributarias e verificar se 0
capital social é adequado para o servigo. Em caso de
fiscalizagéo, a empresa contratante deve estar prepara-
da para arcar com despesas necessarias. A documen-
tacdo em ordem também garante o cumprimento da
NR 31 e legislagdo trabalhista’, alertou Dra. Elaine Ma-
duro, advogada da Socicana.

Além dos cuidados durante a contratagao, € preciso
fiscalizar. “Isso inclui verificar se os funcionarios estao
devidamente registrados, recebendo os Equipamentos
de Protecéo Individual (EPIs) e se o transporte forneci-
do é adequado. A responsabilidade é subsidiaria. Em
primeiro lugar, o prestador de servicos sera responsa-

bilizado, seguido pelo contratante. Se o contratante ndo
cumprir suas responsabilidades de fiscalizagdo, ambos
podem ser punidos: um por nao cumprir € 0 outro por
nao fiscalizar corretamente”, explicou a advogada.

Principais aspectos

« Contrato de prestagao de servigos devera ser escrito,
contendo todas as obrigacdes da contratada, e a em-
presa contratada ndo pode ser MEI;

« Capital Social da empresa deve ser compativel com o
numero de empregados;

» Verificar registro dos trabalhadores, entrega de EPIs e
treinamentos;

« Verificar certiddes negativas de tributos e FGTS;

* Fiscalizar se os trabalhadores alocados na prestacéo
de servigos sdo os mesmos da documentagao enviada
ao contratante;

+ Transporte e alojamentos devem atender a NR 31.

NR 31

Independentemente do modelo de contratagdo -
direta ou prestacao de servigo -, 0 produtor deve estar
atento a NR 31. A norma estabelece requisitos de se-
guranca e saude do trabalho no setor agricola. Assim,
0 ndo cumprimento das disposigdes pode resultar em
multas e penalidades, além de colocar em risco a saude
e a seguranca do trabalhador. Renato Machado, coorde-
nador Agronémico e de Sustentabilidade da Socicana,
explica que a norma protege os direitos e a integridade
dos envolvidos na atividade. “O produtor deve assegu-
rar que tudo o que a NR 31 recomenda esteja sendo
aplicado no campo, abrangendo areas como transpor-
te, EPIs, disponibilidade de locais para descanso, areas
de vivéncia e alojamento. A regra € simples: ao seguir a
NR 31, reduz-se ao maximo todos o0s riscos envolvidos’,
concluiu Renato.

Pontos relevantes da norma

* Programa de Gerenciamento de Riscos no Trabalho
Rural (PGRTR): é fundamental desenvolver e imple-
mentar o programa, que visa promover a seguranga e a
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saude dos trabalhadores, prevenindo acidentes e doen-
¢as relacionadas ao trabalho nas atividades rurais.

* Medidas de protegao pessoal: garanta o fornecimen-
to e verifique 0 uso correto dos EPIs pelos trabalhado-
res.

* Transporte de trabalhadores: certifique-se de que o
transporte de trabalhadores seja realizado em veiculos
adequados e em conformidade com a legislacéo vigen-
te.

* Ferramentas Manuais: disponibilize ferramentas apro-
priadas para a realizagdo das operagées, o que melhora
a eficiéncia e reduz o risco de acidentes.

* Seguranga no trabalho em maquinas, equipamentos
e implementos: ¢ proibido transportar pessoas de for-
ma inadequada ou insegura em maguinas autopropeli-
das e em seus implementos.

* Condigoes sanitarias e de conforto: cuidado com as
condicdes de alojamento, banheiros e areas de vivén-
cias dos trabalhadores.

Condicdo andloga ao trabalho escravo

Considera-se em condigao analoga a de escravo o
trabalhador submetido, de forma isolada ou conjunta-
mente, ao Trabalho For¢ado; Jornada Exaustiva; Condi-
¢ao Degrante de Trabalho; Restricdo da Locomogao por
Divida; Retengdo no Local de Trabalho.

Alguns dos indicadores sugerem condi¢des degra-
dantes, de acordo com a IN 2/2021:
+ Falta de acesso a agua potavel em condigdes higiéni-
cas ou em quantidade suficiente;
- Falta de agua limpa nas areas de vivéncia para higiene,
preparo de alimentos e outras necessidades;
+ Auséncia de instalagdes sanitarias adequadas;
+ Alojamento ou moradia sem condi¢Oes basicas de se-
guranca, higiene, privacidade ou conforto, entre outros.

O néo cumprimento da NR 31 verificado pela pre-
senca dos indicadores mencionados pode criar um
ambiente de exploracao, onde os trabalhadores sao tra-
tados de forma desumana e tém seus direitos basicos
violados. Isso se enquadra como uma situacao analoga
a escravidao de acordo com a legislagdo. O emprega-
dor tera o nome inscrito numa lista, ndo podera comer-
cializar a producdo e ainda podera ter a propriedade
desapropriada, sem indenizac¢éo, por descumprimento
da funcéo social.
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Para Juliano Viscardi, gerente Operacional da
Baldan Agropecudria, o encontro atendeu a
uma necessidade deste periodo. "A presenca dos
produtores, representantes das usinas e dos em-
preiteiros foi importante para discutir o assunto.
As informacées foram essenciais para esclarecer
nossas duvidas e decidir sobre a contratacdo dos
prestadores de servico e da méo de obra da pro-
xima safra”, afirmou.

"Temos um time dedicado e comprometido com
nossos produtores de cana, levando orientagées
para que eles possam estar de acordo com a
legislagdo trabalhista, ambiental e social. Para-
benizamos a Socicana pelo evento, ocasido que
também aprouveitamos para distribuir nosso Ma-
nual de Boas Prdticas sobre o Plantio Manual’,
afirmou Flavio Amarildo de Oliveira, gerente de
Negdcios Agricolas Raizen.

"Parabenizo a Socicana pelo comprometimento
necessdrio para que a sobrevivéncia do segmen-
to ocorra da melhor maneira possivel, em confor-
midade com as politicas que existem dentro do
nosso pais. Entendemos as dificuldades e reco-
nhecemos a necessidade de estarmos alinhados
com as boas prdticas’, afirmou Denilson Silua,
gerente de Relacionamento com Fornecedores
de Cana Usina Santa Adélia.

"Essa é uma iniciativa de fundamental importan-
cia para os negadcios, em que as trés partes da ca-
deia - produtores, associacdo e a industria - tém
total interesse que tudo ocorra dentro dos confor-
mes, e facamos o que a lei pede", concluiu José
Marcos Tostes Junior, gestor de Cana de Tercei-
ros Grupo da Séo Martinho.

[=]

Acesse www.socicana.com.br > E
Materiais > Download ou aponte
a cémera para o QR Code e
confira o contetido da palestra. E
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13° Encontro dos Produtores de Amendoim

0 13° Encontro dos Produtores de Amendoim, promo-
vido no dia 16 de setembro, em Jaboticabal, reuniu coo-
perados e seus familiares, diretores, técnicos, gerentes e
a equipe do CAC, Centro de Atendimento ao Cooperado,
responsavel pela organizacao da iniciativa. Entre os temas
discutidos estiveram: andlise da safra, cenarios de merca-
do, sementes e perspectivas de producao.

Em relacdo ao planejamento dos proximos meses, o
CAC destacou como a troca de informagdes pode con-
tribuir para a produtividade. Entre as iniciativas que bus-
cam otimizar resultados, esta o Projeto Mais Amendoim,
conduzido pela equipe técnica de agrbnomos, e que tem
0 objetivo de melhorar a compreensdo sobre 0 processo
produtivo, além de realizar um levantamento sobre estru-
tura e praticas agricolas.

Para a Coplana, é fundamental promover alinhamen-
tos para o periodo 2023/2024, como avalia Bruno Rangel
Geraldo Martins, presidente da Cooperativa. “Este evento é
muito importante no calendario da cultura do amendoim
da Coplana, pois € aqui que discutimos as informagoes re-
lativas a proxima safra. Também podemos interagir com
0s produtores e trocar ideias, trazendo todos os dados
necessarios para garantir uma safra bem-sucedida neste
ano’, afirmou.

App Coplana - ferramenta estratégica

As atividades na Coplana passam por um momento
de importantes transformagdes, e entre os projetos em
andamento, destaca-se o Aplicativo Coplana, que funcio-
na em conexdo com o CRM (sigla em inglés para Gestdo
de Relacionamento com o Cliente), como explica o CEO

Marcos Antonio lanili Jessica Ballera Tatiana Gladenucci Thiago da Cunha Luis Paulo Moreira e
Produtor e Patricia da Cunha Milena Lilian Pancelli
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Reuniéio de produtores e familiares contribui para o
fortalecimento das acdes conjuntas de cooperados e Coplana

Dalmyr Luciano Silva Caixeta. “O aplicativo centraliza as
informacgdes dos cooperados, abrangendo o ciclo com-
pleto da cultura e fornecendo acesso a dados essenciais
para aprimorar o trabalho. A partir deste més de outubro,
estara disponivel 0 SAC Coop (Sistema de Atendimento ao
Cooperado), canal de relacionamento para reclamagdes,
sugestdes ou solicitacdes de assisténcia técnica, com
objetivo de ajudar o produtor a aumentar seus resultados”,
afirmou o executivo.

Na apresentagao do INOVATO 2023/2024, foram fei-
tas orientacdes para o proximo ciclo, visando melhorar os
processos na lavoura e Unidade de Graos, como reforga
Valdeci Malta da Silva, gerente de Originagdo. “O 13° En-
contro evidencia a parceria entre Coplana e produtor: um
depende do outro. Além disso, a presenca das familias
demonstra o desejo de que 0s negocios continuem pros-
perando’, concluiu.

a b
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Novas geracdes avancam no cultivo do amendoim

"Atraués do encontro com os produtores, continuo aprenden-
do e me mantenho atualizado sobre o mercado. Hd duas
décadas, comegamos a plantar o amendoim. Escolhemos a
cultura para aumentar a rentabilidade e garantir o sustento da
familia." Marcos Antonio lanili, produtor, Monte Alto.

‘Este encontro é de extrema importdncia para nas, pois per-
mite buscar informagdes sobre como foi a safta passada.
Também é uma oportunidade para conhecer os nouos pla-
nos para a proxima safra, sempre visando aumentar nossa
produgdo por meio de um planejamento mais slido. A pre-
senca detodos nés aqui é fundamental.” Jessica Ballera, filha
do produtor Degmar Ballera, Ibitinga

‘Nossa familia participa desse encontro hd 13 anos, e somos
produtores de amendoim, soja e cana. Para mim, é uma ex-
periéncia completa, desde o plantio até os encontros reali-
zados pela Coplana. E muito ualioso. O amendoim tem sido
fundamental para nossa familia desde a época do meu sogro.

Produtor(a),
antecipe a compra
de maquinas, implementos
e insumos para

Passe por uma de nossas Lojas Coplana.

Taxas exclusivas!

LOJAS

COPLANA

Muito mars Pﬂ- ma!
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Tudo o que temos hoje deue-se ao amendoim, que foi a base
de nossa familia.” Tatiana Gladenucci, esposa do produtor
Claudio Gladenucci, Jaboticabal

‘O Encontro do Amendoim € importante para aprender so-
bre precos, sementes, custos e muito mais’, afirmou Thiago.

"Acho importantes as palestras, pois sempre estamos apren-
dendo muito sobre a sociedade e a convivéncia uns com os
outros', destacou Patricia. Thiago Scadelai da Cunha e Pa-
tricia Castilho da Cunha, Jaboticabal

‘Comecei a cultivar o amendoim com o meu sogro, que
plantava hd mais de 30 anos. O encontro vem crescendo e
formecendo mais informacées, e a Cooperativa estd a cada
dia mais transparente conosco. Além das informacées, hoje
tivemos a oportunidade de estar mais préximos da Coope-
rativa e acompanhar o que acontece ho mercado em rela-
¢dio a cultura do amendoim.” Luis Paulo Moreira e aesposa
Milena Lilian Pancelli, Séio Francisco de Sales/MG e Jabo-
ticabal

(3 ()] @cinscoplanaoficial
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Variedades para a proximasafra &= % ‘ex

A Socicana promoveu, no dia 28 de setembro, a pales-
tra “Variedades de cana-de-acucar’, em que discutiu pro-
dutividade, perfil de maturacéo, potencial de alocacéo e
colheitabilidade de materiais desenvolvidos no Centro de
Cana IAC, Ridesa-UFSCar (Universidade Federal de S&o
Carlos) e Centro de Tecnologia Canavieira (CTC).

O coordenador Agronémico e de Sustentabilidade da
Socicana, Renato Machado, destacou a importancia des-
te periodo na tomada de decisdo para a proxima safra. "A
Socicana trouxe a oportunidade para as trés instituicbes
lideres em melhoramento genético apresentarem seus
materiais estabelecidos e novos, além de compartilharem
0s dados do censo regional e as projecdes de plantio e
areas cultivadas”, afirmou.

O engenheiro agréonomo Héctor Carregari, do Progra-
ma Cana do IAC, apresentou o desempenho de clones de
acordo com o perfil da regido. “N&o estamos apenas con-
siderando a capacidade de perfilhamento, mas também a
guantidade final de colmos que a planta produz por metro.
Atualmente, enfrentamos diversos desafios no setor que
levam a reducdo dessa densidade, como a presenca do
Sphenophorus levis. Mesmo que ocorra alguma perda, a
genética desses materiais permite uma recuperacao’, ava-
liou.

Por parte da Ridesa-UFSCar, o engenheiro agronomo
Igor Nunes trouxe o0 censo das variedades mais cultivadas
nos estados do Mato Grosso do Sul, Sdo Paulo e regido de
Ribeirdo Preto. "A Ridesa prefere experimentar esses mate-
riais antes de disponibiliza-os para os produtores, levando
em consideragao aspectos como doengas e sanidade.
Sabemos que os produtores ndo podem cometer erros,
precisam ser prudentes e testar os materiais em suas pro-
priedades antes de expandir o cultivo desses novos clones
em suas areas’, alertou.

Rodolfo Quaglio Batista, representante técnico de ven-
das do CTC, apresentou variedades consolidadas no mer-
cado, com caracteristicas de produtividade, flexibilidade
de colheita, além de lancamentos. “S&o materiais que com
certeza a gente espera que va agregar ao setor. Para que o
produtor faca escolhas mais assertivas, € necessario que
busque referéncias das instituicdes de melhoramento. A
variedade escolhida no momento do plantio pode se ade-
quar ao ambiente e a época de colheita certa, trabalhando
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Encontro retine principais instituicées de melhoramento em

cana-de-actcar

dessa forma para maximizar o potencial do material’, des-
tacou Rodolfo.

Para a Socicana, € fundamental conhecer o que temos
disponivel no setor. “A mensagem principal € que o produ-
tor conhega e teste novas variedades, visando uma reno-
vacao varietal de seu canavial com materiais que apresen-
tem os melhores resultados a campo.” O objetivo € adap-
tar as mudangas a realidade do associado e realizar as
alocactes de forma adequada. Esse processo ndo ocorre
de imediato, mas ao longo do tempa’, destacou Renato.

Para o produtor de Jaboticabal, Celso Cestari, a escolha das
variedades é que leva a resultados. A palestra apresentou no-
vos materiais e houas opcdes aos produtores, bem como no-
vas tecnologias que estdo sendo lancadas no mercado. Isso
¢ benéfico, pois temos maior diversidade de materiais, menor
risco de perdas e mais opcoes.”

Edgar Morita, produtor de Taquaritinga, destacou a oportuni-
dade de conhecer o que estd sendo lancado atualmente, bus-
cando um rendimento melhor para o canavial. "Achei udlida a
palestra, porque € bom ver as uariedades nouas, conhecé-las
para experimentar e verificar os resultados em nossas dreas.”

Acesse www.socicana.com.br >
Materiais > Download ou aponte
acdmera para o QR Code e
confira informacdes importantes
sobre as variedades. E
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1° Workshop Sementes Certificadas

Nos dias 19 e 20 de setembro,
pesquisadores e técnicos que atuam
na cadeia produtiva do amendoim
participaram, no auditério da Socica-
na, em Guariba, do 1° Workshop Pro-
ducdo de Sementes Certificadas. A
realizagdo foi da Apta (Agéncia Paulis-
ta de Tecnologia dos Agronegécios) e
IAC (Instituto Agrondmico), Fundag
(Fundagéo de Apoio a Pesquisa Agrf-
cola), Coplana, CATI (Coordenadoria
de Assisténcia Técnica Integral) e
Secretaria de Agricultura e Abasteci-
mento de S&o Paulo. A coordenagao
foi do pesquisador Ignacio de Godoy,
Apta/IAC.

Também estiveram representa-
dos: o Centro de Producdo de Se-
mente Ataliba Leonel/CATI, o Nucleo
de Producao de Sementes de Avaré/
CATI - DSMM (Departamento de Se-
mentes, Mudas e Matrizes), a CATI
Sementes e Mudas de Campinas,
a Fundagdo Pré-Sementes, a APPS
(Associagdo de Produtores de Se-
mentes do Estado de S&o Paulo), a
CSM/SP (Comissdo de Sementes e
Mudas de Sao Paulo), a Beatrice, a
Manduca Exportadora e Importadora
e a Sementes Esperanca.

Os temas incluiram: a importan-
cia da pureza genética em sementes,
exigéncias legais para a producao,
iNspegao nos campos, laboratdrio de
analise, certificagdo e experiéncia pra-
tica com sementes certificadas.

O objetivo foi compartilhar estra-
tégias, alinhar agdes e suprir a carén-
cia de informacgdes do setor, além de
fortalecer a cadeia produtiva, como
explicou Jander de Moura, gerente
de Sementes da Coplana. “E evidente
que o mercado de sementes certi-

Foto: Regiane Alues

Uso de semente certificada em toda a produgdo é condicéio
para sustentabilidade do setor

flcadas cresceu consideravelmente, especialmente em termos de qualidade.
No entanto, ainda precisamos capacitar 0s novos produtores para o segmen-
to, fornecendo produtos de alta qualidade para atender a crescente demanda’,
afirmou. A Central de Sementes da Coplana esta entre as mais tecnificadas
do Brasil. Além disso, 0 suporte promovido pela Cooperativa em relacdo a as-
sisténcia técnica, acompanhamento no campo e fornecimento de material de
qualidade sdo fundamentais para os resultados.

Quando falamos em certificagao, € necessario atender a uma série de exi-
géncias técnicas e legais, assim como as normativas do Ministério de Agricul-
tura, Pecuaria e Abastecimento. “Temos toda uma legislacéo que nos fornece
as orientagdes necessarias para uma producao de qualidade. Se seguirmos os
procedimentos e se 0s laboratdrios também seguirem, isso certamente resul-
tara em excelentes sementes para os produtores”, explicou Fernando Alves dos
Santos, diretor do Centro Ataliba Leonel/CATI.

O Brasil teve um crescimento consistente nos ultimos anos em sua produ-
¢ao de amendoim. Com a ampliagdo do setor, € necessario também que seja
dada mais atencao ao uso de materiais com procedéncia. Dr. Ignacio explica
em que momento ocorre a mistura ou contaminagao das variedades. “A mistu-
ra varietal pode ocorrer em diversas situagoes, tanto entre amendoins rasteiros
guanto entre amendoins eretos. Cultivares eretas, como a Tatu, quando pro-
ximas de rasteiras, podem levar ao cruzamento natural, inclusive por insetos.
Outra fonte de mistura é a falta de limpeza em colhedeiras. Ao colher uma varie-
dade e passar para outra, € fundamental limpar completamente o maquinario
para evitar a mistura fisica. O mesmo se aplica a unidade de beneficiamento’,
explicou o pesquisador.
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: Ferramentas de hedge, amplamente
usadas em outras culturas, enfim,
chegam ao produtor de cana-de-agucar

O hedge no agronegdcio é
uma ferramenta de gerenciamen-
to de risco amplamente conheci-
da, mas, infelizmente, é um instru-
mento que sempre foi de dificil
acesso ao produtor de cana.

Como conhecido, o produtor,
em sud Mmaiorig, Possui sud re-
muneracdo baseada no Conse-
cana-SP, que ndo se trata de um
Unico produto, mas sim, de uma
cesta composta por 9 produtos,
dos quais apenas 3 possuem
contrato de derivativos (Acucar
VHP, Acuticar Branco Mercado Ex-
terno e Etanol Hidratado, este ul-
timo sem liquidez suficiente para
a demanda). Dessa forma, apro-
ximadamente 60% da cesta do
Consecana-SP exige o hedge
ndo perfeito por parte de quem
o oferece, aumentando a dificul-
dade da operagdo. Este sempre
foi e continua sendo um ponto
de dificuldade para a universa-
lizacdo do hedge do Conseca-
na-SP, emborg, atualmente, este
cendrio tenha comecado a se
modificar com a entrada de no-
vas empresas que oferecem essa
ferramenta. Assim, o produtor
pode se preocupar menos com
O preco e mais com a operacdo
agricola (TCH e ATR).

Somado a isso, a protecdo de
insumos, como o diesel, também
é fundamental e pouco utilizada.
Com o hedge da receita e dos
custos, o produtor tem a possibili-

Foto: @freepik.com

dade de travar a sua margem no mercado financeiro, protegendo sua
relacdo de troca e, consequentemente, evitando situacdes como das
ultimas safras, quando o diesel e fertilizantes tiveram uma forte valori-
zacdo, o que prejudicou a margem do produtor rural. Vamos entender
como estes produtos funcionam

O que é o contrato de hedge do Consecana-SP?

E um contrato espelho ao Consecana-SP, em que o produtor e a
contraparte (empresa que possibilita o hedge) combinam o preco do kg
do ATR a ser liguidado financeiramente pela diferenca frente ao indi-
ce do Consecana-SP, podendo se dar de forma mensal ou anual (ano
safra). Ou seja, se o Consecana-SP for menor que o preco combinado
entre as partes, o produtor recebe a diferenca da contraparte. Caso
contrdrio, o produtor paga a diferenca.

Exemplo

Preco combinado: RS 1,24/kg ATR.

Fechamento Consecana-SP acumulado: RS 1,22/kg ATR.
Neste caso, o produtor recebe RS 0,02/kg ATR da contraparte.

Essa liquidacdo financeira é independente da relacéo do produtor
com a usina e sua entrega fisica da cana. Dessa forma, o hedge trata de
uma operacdo exclusivamente financeira com a contraparte em uma
relacdo bilateral. Os pagamentos recebidos da usina pelo produtor
continuam exatamente da mesma formai.

Portanto, no momento da negociacdo com a empresa que prestard
o servico de hedge, o produtor negociard (com base no cendrio do mer-
cado) apenas o valor final de ATR.
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Preco do Consecana-SP

Observe gque, com esta ferramenta, a rentabilidade do produtor rurall
(linha azul) é sempre fixa, ndo dependendo da oscilacdo do indice Con-
secana-SP (linha cinza pontilhada). Recomenda-se o uso desse instru-
mento para protecdo e previsibilidade do preco do kg do ATR.

E como é o contrato de hedge de Diesel?

O funcionamento deste produto € semelhante ao hedge de Conse-
cana-SP, sendo também uma liquidacdo financeira da diferenca entre
o preco combinado entre as partes, frente ao indicador de preco do
Diesel Paulinia divulgado pela Petrobras no site: https:/precos.petro-
bras.com.br/.

DIESEL

Livre |
(sem possibilidade de hedge)
Hedge-

(se dd em fungdo da parcela da Petrobras)

Hedge

parcela Petrobras (54,8%)

Parcela Petrobras (54,8%)

E importante ressaltar que o produto que vem sendo ofertado re-
fere-se a protecdo da parcela do preco da Petrobras, que compde o
preco final do diesel ao produtor rural, como mostra a figura.

Como os impostos (parcela laranja e azul) se déo em funcdo da
parcela de preco da Petrobras (% do preco — parcela verde), a prote-
cdo também influencia a parcela destes indicadores. Ou seja, o hedge
permite ao produtor travar aproximadamente 719% do preco total do
combustivel, atualmente.

Composicdo do preco final do diesel
Para fins de conhecimento, também hd instrumentos financeiros
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mais elaborados, como as opcdes
(instrumento que envolve um pré-
mio na operacdo e permite que
o produtor rural participe até um
limite estabelecido incialmente
entre as partes, da oscilacdo do
Consecana-SP. Neste caso, a ren-
tabilidade do produtor sé é fixa
se o indice do Consecana-SP su-
perar o valor limite do kg de ATR
estabelecido inicialmente entre as
partes). Vale ressaltar que as op-
¢Bes também podem ser utiliza-
das para custos (insumos).

Conclusdo

Com a possibilidade de hedge
do Consecana-SP acessivel ao
produtor, hd o aumento do leque
de oportunidades no gerencia-
mento de risco financeiro para
o negdcio. Com esta protegdo,
novos horizontes estdo ao seu al-
cance, como por exemplo: finan-
ciamentos com melhores taxas
de juros (devido a maior garantia
financeira da operacdo), previsibi-
lidade de receita/custos (assertivi-
dade no planejamento de investi-
mentos) e fixacdo da sua relacdo
de troca (margem).

Assim, o produtor tem a pos-
sibilidade de se preocupar menos
com a volatilidade do mercado e
dar foco no seu principal desafio,
que é o aumento de produtivida-
de (TCH) e qualidade (ATR) do ca-
navial.

Pedro Capelatto Lahr

Trading Etanol e Acticar da Aither
E-mail: pedro.lahr@atmoenergia.com.br
Celular: (19) 98305-7075

Isabela Silva de Souza

Trading Etanol e Acticar da Aither

E-maiil: isabela.souza@atmoenergia.com.br
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Variacao do Etanol Hidratado Carburante CEPEA Fonte: Girclar Consecana
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MESESDASCRA ABR  MAI  JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV  MAR
BESAFRA22/23 363 333 307 293 269 237 266 283 275 265 268 271
B SAFRA23/24 292 260 253 216 215 218
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Variacao Do Acticar Branco Mercado Interno - Cepea Fonte: Gircular Consecana
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MESEsDASAFRRA - ABR ~ MAI JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
Bl SAFRA22/23 12058 117,42 11919 117,00 123,28 11628 117,38 120,27 12621 12887 12651 133,35
I SAFRA23/24 133,01 14514 15291 14635 13844 141,45
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MEsEsDASAFRA ~ ABR -~ MAI  JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
B SAFRA22/23 93,72 9823 9998 10861 101,62 1006/ 9928 100,19 10233 10493 10841 111,24
I SAFRA23/24 10947 111,59 11912 12791 12893 129,72

Variagéo do ATR Acumulado Fonte: Circular Consecana
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MissoAsaFRA  ABR  MAI JUN  JUL  AGO  SET OUT NOV DEZ JAN _FEV _MAR
Bl SAFRA22/23 1,2453 11,2330 1,219 12164 1,004 1,1761 1,1655 1,1699 1,1686 1,1677 1,1682 1,1707
B SAFRA23/24 11,2129 11,2033 1,2126 12158 1,2110 1,2107
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Evolucao do ATR e Pureza Quinzenal em Usinas da Regiao - Safras 22/23 e 23/24

TN OG0 - ATR PROVISORIO SAFRA23/24= 132,00KG.
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%0 12QABR 22QABR 1°QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 2°QJUL 1°QAGO 22QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22QOUT 12QNOV 22QNOV
- ATRSAFRA22/23 10798 11233 11823 12461 13225 13676 14003 14313 14583 151,14 15145 14780 14297 13584
% ATRSAFRA23/24 111,64 11882 11836 12339 12758 12849 13490 13800 14191 14648 14793
- PUREZASAFRA22/23 7914 8055 8238 8369 8554 8493 8453 8508 8603 8663 8778 8345 8763 8708

PUREZASAFRA23/24 8044 8307 8275 8299 8436 8559 8/04 8723 8/31 8,21 8,277

NN - ATR PROVISORIO SAFRA22/23 =140,09KG.
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12QABR 22QABR 12QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 22QJUL 12QAGO 2°QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22QOUT 12QNOV 22QNOV
- ATRSAFRA22/23 111,59 1521 11721 12526 12882 13492 13986 14169 14742 15101 15483 15321 14800 14731 141,80
% ATRSAFRA23/24 11082 12038 121,17 12919 12739 12885 13580 13648 14277 14550 14940 15361
- PUREZASAFRA22/23 8161 8251 8204 8407 8427 8576 85% 8554 8631 8760 8763 8760 8351 8827 8788
PUREZASAFRA23/24 8048 8388 8442 852 8484 8555 8715 8,78 8709 890 875 886

TSI/ Y 1]{0) W ATR PROVISORIO SAFRA 23/24=137,00KG.
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(V) 12QABR 22QABR 12QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 22QJUL 12QAGO 22QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22QOUT 12QNOV 22QNOV
[<Y - ARSARRA2223 10745 11677 12026 12621 13114 12884 13192 14301 14895 15499 15411 15279 14888 13933 12654 -
B=d % ATRSAFRA23/24 - 11995 12603 13564 13443 13130 13675 13870 14613 14944 15159 15286
o PURIZASARA22/3 7859 8083 8253 8464 8506 8426 8439 8583 8714 8364 8868 83M 894 84 8729
= PUREZASAFRA2324 - 8528 8614 8764 8694 87,17 802 8707 8824 8875 8972 8916
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12QABR 22QABR 1°QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 2°QJUL 1°QAGO 22QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22QOUT 12QNOV 22QNOV
- ATRSAFRA22/23 - - 12245 12499 12692 13368 13909 14628 15274 15487 15641 15740 14875 14387 1375 -
% ATRSAFRA23/24 10920 11412 12474 12823 13308 13329 14033 14148 14840 15441 15750 15851
- PUREZASAFRA22/23 - - 8338 8473 8452 8567 8614 8710 8/44 844 8325 8334 8873 8853 817

PUREZASAFRA23/24 8078 8305 8536 8523 8639 8679 8807 8799 8815 8875 8950 89,02



escala

MOTOBOMBAS WP 300,
WP 600 E WP 900:
ALTA PERFORMANCE
NA TRANSPOSICAO

DE AGUA

A nova linha de motobombas STIHL chegou
garantindo excelente desempenho na

transposicdo e irrigagdo no campo.

Destaca-se pela robustez, possuindo um motor
de 4 tempos, o que resulta em alto rendimento,

sendo a solugdo para todos os tipos de aplicacéo.
Fécil de operar e manusear, é ideal para o uso na

agropecuaria e na construg3o civil.
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