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Produtores e profissionais do se-
tor sucroenergético participaram, no
dia 15 de setembro, do bate-papo
técnico “Nutricdo da cana-de-acgu-
car: desafios técnicos, operacionais
e econbmicos”. O encontro teve
como palestrante o Prof. Dr. Pedro
Henrique de Cerqueira Luz, da Facul-
dade de Zootecnia e Engenharia de
Alimentos (FZEA/USP), que abordou
estratégias para aumentar a eficién-
cia do manejo nutricional diante de
um cenario de custos elevados e
margens mais ajustadas.

Na abertura do encontro, Renato
Fernandes Machado, gerente Téc-
nico da Socicana, apresentou um
panorama do mercado sucroener-
gético e das perspectivas para a sa-
fra 2026/27. Entre os fundamentos
analisados, destacou um cenario de
cambio mais estavel, com presséo
de baixa, e de valorizagdo do petré-
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leo, influenciada pelas tensdes no Oriente Médio e pelos riscos ao fluxo da
commodity. No mercado de etanol, mesmo com a alta do petréleo, Renato
apontou fatores que limitam uma reagdo mais expressiva dos pregos, como
a oferta de etanol de milho e a defasagem dos combustiveis no mercado in-
terno em relagéo ao cenario internacional. Para o agUcar, a perspectiva apre-
sentada foi de valorizag&o, diante dos impactos climaticos sobre a produgéo
brasileira e das restricdes hidricas na Asia. Considerando esses fatores, as
proje¢des de consultorias do setor até aquela data indicaram o prego do ATR
entre RS 0,915 e RS 0,9637/kg para o fechamento da safra 2026/27, enquanto
as estimativas para a moagem do Centro-Sul variaram entre 620 milhdes e
643 milhdes de toneladas.
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Perspectivas para a safra 2026/27: projecdes apresentadas pela Socicana indicam diferentes cendrios
para o preco de fechamento do ATR em Sdo Paulo.

Na sequéncia, o Prof. Pedro Luz direcionou a discusso para a eficiéncia do
manejo nutricional e a necessidade de considerar as particularidades de cada
sistema produtivo. “Nem sempre o contexto de buscar a maxima produtivi-
dade significa necessariamente que eu vou ter o maximo retorno financeiro”,
destacou. Segundo o professor, é necessario encontrar o equilibrio entre a
dose utilizada, a resposta da cultura e a rentabilidade obtida. “Temos que co-
locar também esses aspectos do retorno financeiro, ndo so o retorno técnico,
mas o técnico-financeiro.”

Cenario exige maior atencio aos custos

Durante a apresentacéo, o pesquisador mostrou a evolug@o recente dos
precos de fertilizantes e chamou a atengéo para a piora nas relagdes de troca.
Na pratica, esse cenario representa maior pressdo dos custos de adubagao
sobre a produgéo e exige mais atengéo na definigdo das estratégias de ma-
nejo.

O Prof. Luz ressaltou a necessidade de estabelecer prioridades no mane-
jo. “Calculamos o retorno do investimento para varias praticas agricolas para
que os produtores possam ir observando aquelas praticas que tém o melhor
ROI (Retorno sobre Investimento) e aquelas que tém menos, para fazer os
ajustes internos dentro do sistema produtivo deles”, explicou.



Correcao do solo permanece estratégica

Entre os pontos abordados esteve a importancia da
construcdo e manutencgéo da fertilidade do solo. A estra-
tégia apresentada envolve praticas corretivas, como ca-
lagem, gessagem e fosfatagem, associadas a adubagéo
mineral, adubacg@o organica, adubagéo verde, micronu-
trientes e outras ferramentas de manejo.

Estratégia de manejo da nutricdo e adubacgao
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Manejo integrado: estratégia nutricional reiine prdticas corretivas e
diferentes formas de adubacdo para a construcdo da produtividade da cana-
de-agiicar:

Resultados apresentados durante a palestra mostra-
ram a resposta da cana a calagem em diferentes condi-
¢bes. Em umaanalise econdmica de areas experimentais,
0 ROI médio da calagem foi de 4,4 vezes o valor investido.
O comportamento, porém, variou conforme as caracte-
risticas do solo: nas areas de textura média ou arenosa
avaliadas, o ROl médio chegou a 6,7 vezes, enquanto nos
solos argilosos ficou em 2,2 vezes.

Retorno da calagem por textura de solo|
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Arenoso - Borebi 6,8x 6,7x

SOLO ARGILOSO (2x mais
investimento, 31% menos ganho)

Arenoso - Rio Pardo 6,4x
Investe RS 1.214ha

Retorno da calagem: andlise apresentada mostra que o resultado econdmico
da prdtica varia conforme as caracteristicas e a textura do solo.

Manejo precisa considerar diferentes fatores

Dentro do manejo nutricional, O professor detalhou
estratégias para racionalizar o uso de nitrogénio (N), fos-
foro (P) e potassio (K) de acordo com as condigbes de
cada area. Para o nitrogénio, os resultados apresenta-
dos mostraram que a dose de maior produtividade nem
sempre coincide com a de melhor resultado econémico.
Em uma andlise baseada em 72 experimentos com ca-

na-soca, por exemplo, a dose para maxima produgéo foi
de 8714 kg de N/ha, enquanto a dose econémica ficou
em 72,9 kg de N/ha, com produtividades muito préoximas.

Manejo do nitrogénio

~Modelo de Resposta Agrondmica

, Produgao (T/Ha) em fungao de doses de ntrogénio

Faixa de dose Modelo 1
Kg N Ha Ganho em T Ha

030 +9,09

30 - 60 +5,31

60 — 90 +1,53

90 — 120 -2,25

. WModdio 1.y §-0,0021x2 + 0366x + 932 120 — 150 -6,03
o Total 0 — 150 +7,65
Dose = 87.14 kgN/ha Dose =72, kaNiha

Produtividade = 109,14 tha
Taxa produgéo = 183 kg cana/kgN
Portanto: ROI =2,79

Produtividade = 108,9 tha
Taxa produgdo = 215 kg canalkgN
Portanto: ROI = 3,28

Adaptado de Cantarella e Penatti s/d Cantarella et al (2007)
INDICADORES: ATR = RS 0,8509/kg. Cana = RS103,384 . Can;
Prot. .

8/kg . UREIA RS 3058,974. RS/kgN = RS 6,80 Data 17/08/2026
de CerqueiraLuz

Fonte: apresentacdo Prof. Dr. Pedro Henrique de Cerqueira Luz, adaptada de
Cantarella e Penatti e Cantarella et al. (2007).

No manejo do fosforo, a orientagéo apresentada foi
partir da anélise da fertilidade do solo, considerar a rela-
¢ao de troca entre ATR e fertilizante e avaliar o potencial
de resposta da area. Para as soqueiras, a estratégia pro-
posta utiliza fatores de adubagao diferentes conforme o
teor de fosforo no solo, reduzindo a quantidade aplicada
a medida que aumenta a disponibilidade do nutriente.

Para o potassio, a recomendagédo também varia con-
forme a fertilidade e a produtividade esperada. O fator
apresentado vai de 1,6 kg de K O por tonelada de cana
em solos com teor muito baixo de potassio a 1,0 kg/t em
areas classificadas com teor alto; em solos com teor mui-
to alto, o fator indicado é zero. Segundo a apresentagio,
essa estratégia busca racionalizar o consumo do fertili-
zante potéassico de acordo com a disponibilidade do nu-
triente no solo.

Apesar dos resultados apresentados, o professor des-
tacou que é importante entender a realidade de cada um
e com isso, tomar a melhor deciséo de manejo que alie
produtividades e retorno econdémico.

Planejamento para produzir com eficiéncia

Para cana-planta e cana-soca, Prof. Luz destacou que
0 manejo nutricional deve acompanhar as diferentes fa-
ses do ciclo e considerar as condigdes de cada area. Nes-
se planejamento, além da resposta agrondmica, entra a
analise econdmica das praticas adotadas. “Nos temos as
praticas que visam ganhar altas produtividades ou ter um
enfoque para buscar retorno econémico também”, resu-
miu o professor.

Ao final da apresentagéo, o pesquisador reuniu dife-
rentes estratégias de nutrigdo em um comparativo de
retorno sobre o investimento. No cenario apresentado
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para agosto de 2026, os resultados variaram de 0,90 a 7,5 vezes o
valor investido, evidenciando diferencas no retorno entre as prati-
cas avaliadas. Os micronutrientes apresentaram o maior indice, de
7,5 vezes, seguidos pelo enxofre, com 4,94, enquanto a adubagéo
foliar registrou ROI de 2,50.

O comparativo reforga um dos conceitos abordados ao longo
da palestra: alcangar a maior produtividade possivel ndo significa,
necessariamente, obter o melhor resultado econdmico. A avalia-
¢ao deve considerar quanto cada pratica acrescenta a produgéo
em relacdo ao investimento necessario, além das condicdes de
solo, ambiente e potencial de resposta da lavoura.

Retorno do investimento em nutricdo da cana
C ivo de ROI por égia de ao — safra Ago/26

MAIOR RETORNO EM
AGOSTO DE 2026

7,5%

Micronutrientes

Fonte : Luz & Bet (2026a)

49

Prof. br. Pedro Henrique de Cerqueira Luz

Retorno do investimento: comparativo apresentado na palestra mostra diferencas
no ROI entre as estratégias de adubagdo, com destaque para os micronutrientes, que
alcangaram retorno de 7,5 vezes o valor investido no cendrio de agosto de 2026.
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“Achei a palestra muito importante,
principalmente pelas orientagdes
sobre os tratos culturais na cana. No
cenario atual, cada vez mais desafia-
dor, esse tipo de informagao agrega
muito ao produtor. Consegui enten-
der melhor alguns pontos.”

Angela Maria Sanches Castilho -
SantaErnestina/SP

“Em um ano como este, em que
todo mundo esta buscando alterna-
tivas, a palestra mostrou que existem
caminhos. Consegui esclarecer varias
duvidas, principalmente em relagéo a
adubago, ao que pode ser reduzido

e ao que precisa ser mantido. Para

mim, foi muito esclarecedora”
Ricardo Magnani
Taquaritinga/SP




Bruno Rocca
Desenvolvimento Agrondmico Coplana

Chuvas de setembro abrem
oportunidade para antecipar o plantio
do amendoim, mas exigem

atencao ao manejo iniclal

Setembro de 2026 apresentou precipitagéo acima da média his-
térica em Jaboticabal-SP. Conforme o levantamento apresentado no
grafico, o acumulado foi de 89,5 mm, frente & média de 55 mm para se-
tembro na série de 40 anos analisada — aproximadamente 63% acima
dareferéncia. Esse cendrio favoreceu a antecipagéo da semeadura nas
areas com condi¢oes adequadas de solo.
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Fonte: Estacao Agroclimdtica UNESP/FCAV.

--------- Linear (Setembro) «++++++-« Linear (Outubro)

0 més de outubro por sua vez com o decorrer dos anos apresenta
uma tendéncia de incremento no volume médio mensal, passando de
96mm para 115 mm. Mais do que o volume acumulado, a distribuicéo
das chuvas e a manutencao da umidade no solo séo fundamentais para
agerminacéo e o estabelecimento das plantas. Sementes de qualidade,
com elevada germinagéo e vigor, associadas a regulagem adequada
da semeadora, contribuem para uma emergéncia uniforme neste mo-
mento.

Em contrapartida, as altas temperaturas acenderam um sinal de
alerta para o que podemos passar durante a safra. Temperaturas aci-
ma de 40°C associadas & baixa disponibilidade de égua no solo podem
comprometer o desenvolvimento da cultura, o uso de ferramentas mi-
tigadoras de estresses se torna peca-chave para ultrapassar momen-

tos como esses. A auséncia de aluminio téxico, baixa acidez do solo
(pH), fornecimento de céleio, magnésio e potdssio de maneira equili-
brada séo estratégias que podem contribuir consideravelmente com a
mitigacéo de estresses, além do uso de bactérias promotoras de cres-
cimento e bioestimulantes, capazes de proporcionar efeito hormonal
as plantas, estimulando-as a produzir sua propria defesa.

Nas pulverizagdes, o calor e a baixa umidade relativa do ar aumen-
tam as perdas por evaporacao e baixa absorcao das plantas, exigindo
atengo as condigoes meteoroldgicas e & tecnologia de aplicagéo. O
Delta T auxilia nessa avaliagéo, mas deve ser interpretado em conjunto
com as demais condigdes meteoroldgicas.

Aproveitar a oportunidade de antecipar o plantio exige planeja-
mento e acompanhamento técnico. O objetivo é garantir que a boa
condi¢éo de umidade na semeadura se traduza em uma lavoura bem
estabelecida e com alto potencial produtivo.
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discute saude mental no ambiente

de trabalho

Durante o més de setembro, a
Comisséo Interna de Prevengdo de
Acidentes e de Assédio (CIPA), em par-
ceriacom a area de Seguranga, Salde
e Meio Ambiente (SSMA), realizou uma
série de agdes na Coplana em referén-
cia ao Setembro Amarelo. O objetivo
foi promover a conscientizag&o sobre
saude emocional e reforgar a impor-
tAncia da escuta, do acolhimento eda
busca por ajuda quando necessario.

O tema central da campanha foi
“Escutar é estar presente”, reforcando
gue, muitas vezes, um simples gesto
de atencéo e uma escuta sem julga-
mentos podem fazer a diferenca na
vida de alguém.

Ao longo do més, a Cooperativa
trabalhou diferentes temas nos Dia-
logos Diarios de Seguranca (DDS),
criando momentos dereflexdo,como
exemplo:

« Estresse no trabalho - quando é hora
de parar e pedir ajuda?

« Cuidar da mente também é cuidar
da saude.

« Como perceber quando alguém né&o
esta bem?

« Escutar também é uma forma de
cuidar.

« Pedir ajuda é um ato de coragem -
tema discutido no encerramento da
campanha.

Também foram realizadas acdes
de conscientizacdo no ambiente de
trabalho, com mensagens distribui-
das pela unidade. Expressdes como:
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“Vocé importa” e “Eu fago parte dessa corrente”, buscaram incentivar os colabo-
radores a olharem para si e para as pessoas ao redor.

A proposta foi levar o Setembro Amarelo para além de uma campanha do
calendario, criando um espaco para falar sobre salide emocional de forma aberta
e acolhedora, fortalecendo a ideia de que ninguém precisa enfrentar suas dificul-
dades sozinho e de que pedir ajuda também é uma forma de cuidado.

Para Sandy Falcai Luiz, analista de Engenharia e secretaria da CIPA, que par-
ticipou da organizagéo das a¢des, a iniciativa também contribuiu para reforcar a
atengdo ao outro no dia a dia. “Trabalhar o Setembro Amarelo com os colabora-
dores foi uma experiéncia muito importante e significativa. Mais do que falar so-
bre salide mental, as agdes nos permitiram reforcar a importéancia de olhar para
0 outro, ouvir sem julgamentos e entender que todos podem estar passando por
momentos dificeis.”

Segundo Sandy, as iniciativas fortalecem as relagdes. “Acredito que agdes
como essa contribuem para tornar o ambiente de trabalho mais acolhedor,
porque favorecem a empatia, o respeito e a sensacéo de que ninguém precisa
enfrentar suas dificuldades sozinho. Como secretaria da CIPA e participante da
organizagao das ag¢des, fico muito felizem ver esse tema sendo tratado com cui-
dado e proximidade.”

A campanha, que envolveu colaboradores da Coplana, contou com a par-
ticipagdo da CIPA, SSMA e liderangas, ressaltou a importancia da construgdo
conjunta de um ambiente onde as pessoas se sintam acolhidas, ouvidas e va-
lorizadas. Mesmo com o encerramento do més, a mensagem continua: cuidar,
escutar, acolher e estar presente so atitudes que devem fazer parte da nossa
rotina durante todo o ano.



Coplanainveste no
desenvolvimento de liderancas
COM programa de capacitacao

A Coplana iniciou, em 22 de se-
tembro, o PDL - Programa de Desen-
volvimento de Lideres, uma iniciativa
conduzida pela area de Gente e Ges-
tdo. A programacéo contempla seis
encontros, distribuidos entre setem-
bro e novembro, com contelidos em
modulos que incluem atividades pra-
ticas, estudos de caso e reflexdes so-
bre os desafios da gestéo de pessoas
e equipes.

A trilha de desenvolvimento foi es-
truturada em trés etapas: EU, OUTRO
eNOS. A primeira trabalha a autolide-
ranga, estimulando o reconhecimento
das proprias emocgdes, comporta-
mentos, pontos fortes e oportunida-
des de desenvolvimento. A segunda
concentra-se nas relagdes interpes-
soais, com foco na escuta, comuni-
cagdo, feedback e desenvolvimento
de pessoas. Ja a terceira aborda a li-
deranga de equipes, a construgao de
confianga, a delegacéo de responsa-
bilidades, a colaboragéo e a busca por
resultados coletivos.

Desenvolvimento das competén-
cias delideranca

Modulo 1 - Papel do lider e auto-
lideranca abordou o perfil estratégi-
co da lideranga, os diferentes estilos
de gestdo, o autoconhecimento e a
autorresponsabilidade. As atividades
incluiram um autodiagndstico dos
participantes e a analise de situagbes
préaticas relacionadas a condugéo de
equipes.

Maédulo 2 - Inteligéncia emocional e relagGes interpessoais aprofundou te-
mas como autocontrole, empatia, escuta ativa e construcéo de relagdes de con-
fianga. Por meio de dinamicas e simulagdes, os participantes trabalharam situa-
¢Ges do cotidiano profissional que exigem equilibrio emocional e comunicagao
eficaz.

Modulo 3 - Comunicacgao assertiva, feedback e conversas dificeis, apre-
sentou técnicas de comunicagao, escuta ativa e feedback construtivo, além de
estratégias para conduzir conversas dificeis e alinhar expectativas com clareza e
respeito.

Maédulo 4 - Lideranga situacional, delegaco e desenvolvimento abordou
a importancia de adaptar o estilo de lideranga ao nivel de maturidade de cada
profissional. Também foram trabalhadas ferramentas para delegar responsabili-
dades, acompanhar atividades e elaborar planos de desenvolvimento individuall,
estimulando a autonomia das equipes.

Préoximos encontros

O programa sera concluido em novembro, com os Médulos 5 e 6 - Metas,
gestao de resultados e desempenho, que abordardo definigdo de metas, acom-
panhamento de indicadores, avaliagéo de desempenho e planos de aggo. O Ulti-
mo encontro sera dedicado aoc Médulo 7 - Administracgo de conflitos, culturae
alta performance, com foco na gestéo de conflitos, no fortalecimento da con-
fianca e na colaboracéo entre as equipes.

Ainiciativa reforga o compromisso da Coplana com o desenvolvimento con-
tinuo de suas liderangas, por meio do departamento de Gente e Gestéo, contri-
buindo para uma atuag@o mais colaborativa e orientada a resultados.
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Atualizacao do mercado

do amendoim
Outubro 2026

O mercado mundial de amendoim
entra em outubro com uma combina-
¢80 que vem se tornando mais clara: a
demanda ainda ndo é forte em todos
os destinos, mas a disponibilidade de
produto de qualidade esta mais restrita.
Europa compra de forma seletiva, China
ainda convive com estoques elevados,
enguanto Brasil, Estados Unidos e parte
da América do Sul caminham para uma
oferta menor. O resultado € um merca-
do com viés de firmeza, principalmente
para amendoins premium e dentro das
especificagbes mais exigentes.

Europa: oferta apertada e frete mais
caro elevamreferéncias

Os compradores europeus conti-
nuam cautelosos e procurando oportu-
nidades, mas as posigdes ainda desco-
bertas estdo sendo fechadas em niveis
mais altos. O mercado indica negdcios
em tormno de USS 1600 a USS 1700/,
frente a aproximadamente USS 1500/t
em compras realizadas anteriormente.
Além da menor disponibilidade, o frete
voltou a exercer pressdo: contéineres
de 40 pés, anteriormente proximos de
USS 2,500, passaram para cerca de USS
4,500, chegando em alguns casos a USS
6.000. Assim, mesmo com uma de-
manda ainda moderada, a restricéo de
oferta ajuda a sustentar os pregos.

Brasil inicia plantio com bom clima,
mas area deve recuar novamente

O plantio brasileiro da safra 2026/27
j& comegou, com condicdes iniciais fa-
voraveis de chuva e umidade do solo
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nas principais regiées produtoras de S&o
Paulo. O principal risco, entretanto, nao
esta no clima neste momento, mas no
acesso ao crédito. Com base nas ven-
das de sementes, o relatorio estima uma
reducdo de 25% a 30% na area planta-
da. Os custos também continuam ele-
vados, com o diesel acima de RS 710/
litro, aproximadamente 17% superior a
safra passada. Ao mesmo tempo, as
exportagdes brasileiras de amendoim
em grao mostram bom desempenho:
entre janeiro e agosto foram exportadas
215.289 toneladas, crescimento de 21%.
Jaasexportagdes de 6leo de amendoim
recuaram 18%, para 80.286 toneladas,
refletindo principalmente a menor de-
manda chinesa. Essa combinacgéo é
importante: o Brasil pode produzir me-
nos justamente em um Mmomento de
crescimento das exportagdes de gréos,
aumentando a relevancia da disponibi-
lidade e da qualidade na formagao de
pregos da préxima safra.

Estados Unidos também caminham
para uma safra significativamente me-
nor

Nos Estados Unidos, a redugdo é
igualmente expressiva. Dados apresen-
tados no relatdrio apontam area certifi-
cada de aproximadamente 1,4 milhéo de
acres, queda de 28%, enquanto a area
colhida deve recuar cerca de 29%. A pro-
dugéo esta projetada em 5,27 bilhdes
de libras, 27% abaixo do ano anterior. Os
estoques remanescentes da safra 2025
ainda funcionam como amortecedor,
mas a nova produgdo menor aponta

para um balango de oferta mais aperta-
do adiante.

Argentina: area pode crescer, mas qua-
lidade continua sendo preocupacao

A intencdo nacional de plantio da
Argentina para 2026/27 é de aproxima-
damente 430 mil hectares, crescimen-
to de 24%. Entretanto, ha diferencas
importantes entre regides: enquanto
Rio Cuarto, em Cordoba, pode avangar,
areas de Buenos Aires e Santa Fe, su-
jeitas a excesso de umidade, tendem
a perder espago. Além disso, os efeitos
da safra anterior permanecem. As con-
dicdes adversas de colheita deixaram
uma parcela relevante dos estoques
com qualidade adequada principalmen-
te para esmagamento, reduzindo a dis-
ponibilidade de produto premium.

América Latina ganha importancia e
precoscomecamareagir

A disponibilidade latino-americana
deteriorou-se de forma significativa. O
38/42 esta concentrado principalmen-
te no Brasil, com referéncias entre USS
1300 e USS 1400/t FOB, dependendo
de aflatoxina, residuos de defensivos
e classificagéo. Na Argentina, calibres
maiores estéo bastante limitados, en-
quanto Paraguai se aproxima do fim de
sua disponibilidade. O relatério sinaliza
que os precos latino-americanos po-
dem avangar mais USS 50 a USS 100/t,
pressionados por custos financeiros,
fretes e menor oferta. A América Latina
entrou na safra com pouco estoque de
passagem e agora enfrenta uma pro-



dugéo menor, deixando Brasil e Argenti-
na em posi¢ao cada vez mais relevante
para o abastecimento internacional.

Bird feed volta ao mercado e pode re-
forcarademanda

Outro movimento importante apa-
rece no segmento de bird feed (destina-
do a alimentacao animal). Compradores
europeus que anteriormente estavam
cobertos na faixa de USS 800 - 900/t
voltaram ao mercado apds perceberem
que os pregos subiram. Novos negdcios
podem ocorrer entre USS 1100 e USS
1200/t, dependendo de qualidade e
especificagdo. Brasil e Argentina conti-
nuam sendo as principais origens para
esse segmento, enquanto India e China
apresentam menor competitividade e
a oferta africana enfrenta limitacdes de
qualidade.

Chinamantém mercado cauteloso

Na China, a nova safra comeca a
chegar, mas o cenério permanece di-
vidido. Chuvas atrasaram a entrada de
produto em Henan (maior provincia
produtora de amendoim no pais), en-
quanto algumas regjdes registram mo-
mentaneamente menor disponibilidade
de produto de melhor qualidade. Ainda
assim, a demanda final permanece fra-
ca e 0 mercado espera um aumento
importante da oferta apds o feriado do
National Day. O relatorio considera limi-
tado o espaco para uma alta expressiva
dos pregos no curto prazo, com o com-
portamento futuro dependendo princi-
palmente de clima, qualidade da nova
safra, redugéo dos estoques antigos e
recuperagio do consumo.

india: risco de apertoem variedades es-
pecificas

A India apresenta um cenario bas-
tante desigual entre regides. Gujarat
possui area estimada em apenas 70%
a 80% do normal, enquanto Rajasthan,
Madhya Pradesh e Uttar Pradesh regis-

traram forte expansao. Apesar de uma
producéo total potencialmente proxima
20 ano anterior, determinadas varieda-
des podem enfrentar restricdo signifi-
cativa. As variedades Java do sul podem
apresentar déficit de 30% a 40%. Para-
lelamente, a forte demanda interna en-
tre outubro e janeiro tende a sustentar
os precos. ANAFED (Federagéo Nacional
do Mercado Cooperativo Agricola da In-
dia) ainda possui aproximadamente 400
mil toneladas de estoques, oferecendo
algum colchéo inicial, mas a combina-
¢80 entre consumo doméstico forte e
falta de determinadas variedades pode
provocar altas mais acentuadas.

Africa: Senegal e Nigériaganham prota-
gonismo

A oferta africana esta mais con-
centrada. Ha pouca disponibilidade
do Sudao, enquanto Nigéria e Senegal
aparecem como as principais origens
ativas. A Nigéria oferta amendoim para
esmagamento em aproximadamente
USS 900 - 1000/t CFR Qingdao, prego
significativamente inferior as ofertas la-
tino-americanas para o mesmo destino.
Ja o Senegal aparece com dleo bruto de
amendoim 2% FFA (grau de acidez) em
torno de US$1775-1.825/t CFR Qingdao
(custo e frete até o porto de Qindao/Chi-
na). O Senegal produz aproximadamen-
te 1,5 milhdo de toneladas de amen-
doim em casca, mas sua producio caiu
quase 48% nos Ultimos anos, em linha
com a reducéo da area cultivada. Mes-
Mo assim, OS Pregos cresceram aproxi-
madamente 28,6% nos Ultimos cinco
anos, mostrando a forca do consumo
doméstico. Uni&o Europeia e China per-
manecem como 0s principais destinos
externos.

Inovacfo: tecnologia e eficiéncia tam-
bém entramnoradar

Além do mercado, o relatério apre-
senta avangos tecnoldgicos relevantes.
Pesquisadores desenvolveram um sen-

sor eletroquimico capaz de identificar
sinais da Sclerotinia (fungo causador
da doenga mofo-branco) apenas cinco
dias apds a infecgio, muito antes dos
sintomas visiveis, que podem levar até
dois meses para aparecer. A tecnologia
pode permitir tratamentos antecipa-
dos e reduzir perdas de produtividade.
Na area de sustentabilidade, um estudo
avaliou o uso combinado de material
superabsorvente e irrigacio direciona-
da aos estagios criticos da cultura. Nas
condigdes especificas do experimento,
houve 50% menos agua de irrigagéo,
26,9% maior produtividade de vagens
e 25% maior produgéo de sementes. O
proprio relatdrio ressalta que esses re-
sultados né&o devem ser tratados como
recomendag&o, mas mostram o poten-
cial do manejo de preciséo da agua.

Conclustes

A leitura de outubro reforga uma
mudanga gradual no equilibrio do mer-
cado. N&o ha uma exploséo da deman-
da global, especialmente porque Chinae
parte da Europa continuam comprando
com cautela. Porém, a oferta disponivel
sobretudo de produto premium esté se
tornando mais limitada. Para o Brasil,
trés fatores se destacam. Primeiro, uma
reducdo potencial de 25% a 30% na
area da nova safra pode apertar ainda
mais a disponibilidade. Segundo, as ex-
portagdes de grios seguem crescendo,
aumentando a disputa pelo produto
brasileiro. Terceiro, a menor produgdo
norte-americana e a dificuldade argen-
tina em entregar determinados calibres
fortalecem a posigdo do Brasil como
origem estratégica. O cenario mais pro-
vavel, portanto, & de firmeza seletiva dos
pregos, mais evidente nos calibres e es-
pecificagdes com oferta limitada. Qua-
lidade, controle de aflatoxina e residuos,
rastreabilidade, capacidade de entrega
e regularidade comercial devem pesar
cada vez mais na formag&o do prémio
recebido pelo fornecedor.
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Variacdo do Etanol Hidratado Carburante CEPEA
35

30 [—

25
20
15
10
05

RS/KG

00
ABR MAI JUN JUL AGO SET ouTt NOV DEZ JAN FEV MAR

SAFRA 25/26 272 269 257 257 267 276 274 283 291 304 297 293

@ SAFRA26/27 257 225 224 212 219 251

Variacdo do Acticar Branco Mercado Interno - CEPEA
150 —

120

RS/KG

90 |-
60 |-
30 |
© ABR MAI JUN JUL AGO | | | | |

SET ouT NOV DEZ JAN FEV MAR

SAFRA 25/26 13527 13356 12513 1496 1392 mses 10666 10659 9871 10152 9909 9376
@ SAFRA26/27 96,17 90,00 9210 8948 9478 10695
Variacdo do Acticar VHP CEPEA
120 [
100 |-
80 |
¢ 60 |
40 |-
20
0 ‘ ‘ ‘ ‘ ‘
ABR MAI JUN JUL AGO SET ouT NOoV DEZ JAN FEV MAR
SAFRA 25/26 17,68 mao 104,22 9874 9522 9043 8860 8716 8731 8326 7859 7653
@ SAFRA26/27 7265 7022 7277 7282 7527 8120

Variacdo do ATR Acumulado

15
12 [

09 I

RS/KG

06 |

03 |

O’O il il il il il
ABR MAI JUN JUL AGO SET ouT NOV DEZ JAN FEV MAR

SAFRA 25/26 12294 12057 11710 1441 11267 1m28 11041 10985 10952 10929 10886 10816

@ SAFRA26/27 09398 08962 08877 08786 08770 08923
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Usina Raizen Bonfim

ATR DE PARTIDA DA SAFRA 26/27 = 13541 KG o

200 —
150 = I
100 — ;
50
o 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 " 1 1 1
TQABR 2°QABR TQMAI 2°QMAI TQJUN 2°QJUN 1°QJUL 2°QJUL T"QAGO 2°QAGO 1°QSET 2°QSET T QOUT 2°QOUT T"QNOV 2°QNOV 1°QDEZ 2°QDEZ
B ATRSAFRA25/26 (Kg) 000 1707 1872 W18 12557 12701 B9 1B/ 1B 15150 15475 15460 15883 16058 000 000 - -
B ATRSAFRA26/27(Kg) 1616 425 1693 1202 12919 1825 13337 13345 B4 B6E5 B854 13776
PUREZASAFRADS () 000 8278 8285 8778 8474 8559 8605 8567 8633 8715 877 804 8738 8864 000 000 - -
B oPURASARAZ I 8242 8405 8342 8360 8535 8593 8720 8710 8689 8765 8856 8872
. ~ *
Usina Sdo Martlnho ATR DE PARTIDA DA SAFRA 26/27 = 132,00 KG @
200 —
100 —
5 o 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
TQABR 2°QABR TQMAI 2°QMAI TQJUN 2°QJUN 1°QJUL 2°QJUL TP"QAGO 2°QAGO 1°QSET 2°QSET T QOUT 2°QOUT T"QNOV 2°QNOV 1°QDEZ 2°QDEZ
B ATRSAFRA25/26(Kg) 10965 1370 1663 1949 12384 1807 13255 1958 MOR 15386 15788 15784 15740 15226 14403 13660 - -
B ATRSAFRA26/27(Kg) 10867 81 1A 2155 13007 BI43 13238 1792 1529 BON 13683 13590
PUREZASAFRADS 26 7895 7931 8008 8195 8372 8476 8587 8601 8740 8754 8755 8749 8782 8802 8705 8684 - -
B oPURASARAZ 7 7974 802 8103 888 8449 8546 8606 8692 8640 8656 8637 8633
. rd I
Usma Sqntq Adehq ATR DE PARTIDA DA SAFRA 26/27 = 136,00 KG @)
200 —
150 |  S~—
100 —
5 O 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
TQABR 2°QABR TQMAI 2°QMAI TQJUN 2°QJUN T"QJUL 2°QJUL T"QAGO 2°QAGO T°QSET 2°QSET 1"QOUT 2°QOUT 1"QNOV 2°QNOV 1°QDEZ 2°QDEZ
B ATRSAFRA25/26 (Kg) 1860 1278 1731 1636 1957 13318 BISI B3 M348 15543 15792 16039 15881 15366 M0 13944 - -
W ATRSAFRA26/27(Kg) 1532 12273 12359 12720 12753 R6M 1671 MO 1093 BS54  1BI5 1339
PUREZASAFRAZS () 8309 8499 8531 8487 8648 8651 8489 8684 8778 8339 8842 8868 88N 85 8765 8718 - -
B OPUREZASARA 7, 8293 8449 8399 8503 8433 8489 8745 8814 8672 8705 8355 8659
. . .
USInG P|tqngue|rc|s ATR DE PARTIDA DA SAFRA 26/27 = 133,00 KG o
200 —
150 —
100 —
50
O 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 - 1 1 1
TQABR 2°QABR T°"QMAI 2°QMAI TQJUN 2°QJUN TQJUL 2°QJUL QAGO 2°QAGO TQSET 2°QSET 1°QOUT 2°QOUT 1°QNOV 2°QNOV TQDEZ 2°QDEZ
B ATRSAFRA25/26 (Kg) 000 1443 1709 1906 1186 12435 BOl6 13793 14608 15173 15706 15602 15046 14619 000 000 - -
B ATRSAFRA26/27(Kg) 10929 1085 1502 12594 13098 12930 13486 13413 13306 U224 336 386
PUREZASAFRADS () 000 8317 8381 8350 8426 8473 8531 8605 8751 8781 8826 8310 8816 8305 000 000 000 -
B rUREzAsArRA oy 8156 8108 8137 8476 8531 8655 8789 8785 8823 8826 8923 8925

Para mais informacGes, entre em contato com nosso Laboratério (16) 99790-4883.



Contratos de compra e venda de cana

O que o produtor deve fazer para garantir sua sequranca juridica

Arelaggo comercial entre o produtor de cana-de-agUcar
e a unidade industrial é formalizada por meio de contratos
de compra e venda, que estabelecem as condi¢des para a
entrega da matéria-prima e os critérios que orientam sua
remuneragéo. Mais do que um instrumento formal, o con-
trato define parametros importantes para a relagéo entre
as partes ao longo da safra e permite ao produtor conhecer
as condigdes da negociagao.

Esses documentos seguem as diretrizes do Conselho
dos Produtores de Cana-de-AgUcar, AgUcar e Etanol do Es-
tado de S&o Paulo (Consecana), e para auxiliar os produto-
res na compreenséo dessas regras, a Socicana disponibiliza
aos associados 0 acesso as normas e aos procedimentos
do Consecana. A entidade integra o sistema de represen-
tagéo dos produtores de cana-de-agUcar por meio da Or-
ganizagéo de Associagdes de Produtores de Cana do Brasil
(Orplana).

De acordo com as regras do Consecana, os contratos
de compra e venda de cana devem ser formalizados por
escrito.

Devem conter, no mihimo, as seguintes informacoes:

- Identificacio e qualificagdo das partes contratantes;

« Descrigdo do objeto do contrato, incluindo a area de pro-
dugéo, fundo agricola, estimativa de produgao, percentual
de variagéo e forma de entrega da cana;

« Prazo de vigéncia do contrato;

- Critérios para apuragdo da qualidade da cana entregue;

« Forma de definigdo do prego;

« Condligbes para pagamento de prego provisorio;

« Regras para ajuste do prego provisorio;

- Critérios para liquidaggo final ao término da safra;

+ Mecanismos para conciliagéo e solugdo de conflitos.

Além das clausulas obrigatdrias, as partes podem estabe-
lecer outras condi¢cGes importantes:

- Variedades de cana que serdo cultivadas;

« Periodo previsto para colheita;

« Penalidades pelo descumprimento das obrigagdes;

- Hipdteses de resciséo contratual;

- Regras para atrasos na colheita;

« Regras para atrasos no pagamento da cana entregue;

« Procedimentos de notificagéo entre as partes.
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Novasregras do Consecana

O Consecana passou recentemente por processo de re-
vis&o, trazendo alteragdes importantes que podem impac-
tar diretamente a atividade dos produtores rurais.

Neste periodo de adaptagao, é fundamental que cada
produtor conhega as novas regras, compreenda seus efei-
tos praticos e avalie cuidadosamente eventuais mudancas
contratuais antes de assumir compromissos.

A Socicana esta a disposi¢ao para prestar orientagdes
e esclarecer duvidas relacionadas as novas diretrizes e aos
contratos vinculados a atividade canavieira.

Atencdo antes de assinar

Antes de assinar qualquer contrato, é recomendavel que
o produtor leia atentamente todas as clausulas e procure
orientacéo juridica especializada.

Muitas vezes, disposi¢cdes aparentemente simples po-
dem gerar consequéncias relevantes no futuro. Por isso, o
contrato deve refletir fielmente a vontade das partes e ser
compreendido integralmente antes da assinatura.

A andlise prévia permite identificar riscos, esclarecer
obrigagdes, adequar clausulas e evitar prejuizos decorrentes
de interpretagdes equivocadas.

Departamento Juridico da Socicana

Para proporcionar maior seguranga juridica aos produ-
tores associados, o Departamento Juridico da Socicana
oferece apoio na andlise e elaboragéo de contratos relacio-
nados a atividade canavieira.

O prazo para analise juridica ou elaboragdo de contra-
tos € de até quatro dias Uteis, contados do recebimento de
toda a documentacéo necessaria.

Antes de assinar qualquer documento, consulte seu ad-
vogado de confianga ou o Departamento Juridico da Soci-
cana.

Contratos bem elaborados protegem seu patrimdnio,
reduzem riscos e contribuem para o sucesso da sua ativi-
dade produtiva. A Socicana esta ao lado do produtor para
decisGes mais seguras.

Mais informag6es: Departamento Juridico,
Dra. Elaine Ap. Maduro Costa (16)99740-6107




